Commerce extérieur

Le plan d'urgence validé en
Conseil de gouvernement

® Une trentaine de chantiers matérialisés sous forme d'une quarantaine de mesures. Le tout sera piloté par une
commission stratégique public-privé placée sous I'égide du chef de gouvernement. Les efforts seront surtout
concentres sur la refonte du systéeme de promotion des exportations et de soutien aux entreprises exportatrices.

AN

situation catastrophigue, mesures

d'urgence | Le ministre délégue

charge du Commerce extérieur Mo-

hamed Abbou passe & la vitesse su-
périeure concernant lapplication de son plan
d'urgence pour le commerce exterieur. Le
détail des mesures a adopter a été présente
hier jeudi en Conseil de gouvernement. Siles
grands axes de la stratégie annoncée en dé-
cembre dernier restent inchangés, la formule
de Mohamed Abbou étant d'améliorer l'offre
exportable toul en régulant les importations
et en facilitant les procédures liées au com-
merce extérieur, le ministére sest attardé du-
rant ces derniers maois a traduire ces objectifs
globaux en mesures concrétes. Ainsi, les 3
axes du plan de développement du Com-
merce exterieur se traduiront par une tren-
taine de chantiers majeurs materialises sous
forme d'une quarantaine de mesures. Le tout
sera piloté par une commission stratégigue
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public-privé placée sous légide du chef de
gouvernement et d'une commission opéra-
tionnelle guidee par le ministére du Com-
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merce extérieur. Un pacte national du déve-
loppement du commerce extérieur devrait
voir le jour durant les prochains mois. |l
s'agira d'un plan daction élabore en partena-
riat avec le secteur privé, permettant notam-
ment l'intégration des stratégies sectorielles
et l'établissernent d'un outil indépendant de
mesure des politiques publiques liges au
commerce extérieur,

Maroc Export et 'AMDI fusionnent

Les efforts seront surtout concentrés sur la
refonte du systéme de promotion des expor-
tations et de soutien aux entreprises expor-
tatrices. Le constat dresse par le départe-
ment du Commerce extérieur demeaure
assez inquiétant. Le déficit de la balance
commerciale a atteint 125 MMDH en 2013
dont 80% accusés uniguement avec 14 pays.
Ce déséquilibre se ressent notamment dans
les statistiques concernant les entreprises
exportatrices : seuls 5,000 entreprises maro-
gaines fant de lexport alors que le nombre
dimportateurs dépasse 26.000 entreprises.
De surcroit, 91% des entreprises exporta-
trices ne dépassent pas un chiffre d'affaires
de 50MDH par an. Le ministére estime le
nombre dentreprises exportatrices «a acti-
vité réguliéres 8 467. Un constat déchec fla-
grant de la politique d'ouverture commer-
ciale menee par le Maroc depuis plus d'une
decennie. Pour le départerment de Mohamed
Abbou, il est temps de stopper I'hémorragie
Parmi les mesures phares figure un projet de
fusion du réseau des représentations de
Maroc Export et de I'Agence marocaine de
développement des investissements (AMDI).
Pour le ministére : «la multiplication des inter-
venants dans le cadre de [a promotion des
exportations crée une grande confusion au-
pres des entreprises qui narrivent pas a se re-
trouver dans les différents programmes de
soutien proposes». Ces deux organismes de
vront également créer de nouvelles repré-
sentations sur certains marches juges priori-
taires.  «Lobjectif  étant  dameliorer
lexploration commerciale sur de nouveaux
rnarchés». Enoutre, une vraie refonte de [or-
ganisation et du fonctionnement du réseau
des représentations diplomatigues sera
adopté en concertation avec le ministere des




Affaires etrangéres et de la coopération. Cela
passera par un renforcement du réle des ser-
vices économiques aupres des ambassades
en vue dameéliorer la veille stratégique a ce
niveau. Les départements concernés de-
vront lancer de grandes campagnes de re-
crutement en vue délargir le réseau de
conseillers en commerce exterieur.

Une nouvelle facon de négocier les ALE

Pour connecter ce résead aux réalités du ter-
rain, le ministére entend mettre en place un pro-
gramme de suivi et de veille auprés des entre-
prises exportatrices. Cette mesure permettra
détablir des canaux de communication avec
les entreprises et de connaitre leurs besoins en
temps réel, ce qui facilitera ladaptation des so-
lutions en fonction des résultats collectés. Un
mode opératoire gui permettra aussi « amelio-
ration continue des mesures de soutien et leur
révision en fonction des realités du terrain». Le
ministére promet une homogénéité des me-
sures et une simplification des conditions d'ac-
ceés au sautien & lexport, notamment les
contrats de croissance & lexport. il entend ega-
lement développer des mécanismes de sou-
tien «compléementaires» qui viendront renfor-
cer le prograrnme de soutien de Maroc Export
aux entreprises exportatrices. Le Centre de
promotion des exportations devra notamment

Leseffortsseront
concentréssurla

refonte dusysteme
de promotiondes
“exportations.

travailler sur des calendriers triennaux de par-
ticipation aux salons et événements promo-
tionnels internationaux permettant aux entre-
prises davoir une meilleure visibilité & ce
niveau. Dans le méme sillage, le plan durgence
du commerce extérieur prévaoit la mise en
place d'une stratégie nationale des salons
commerciaux. Pour le département de Moha-
med Abbou, il nest pas question dalbandonner
ladoptien daccords de libre-échange. Sap-
puyant notamment sur les statistigues
déchanges extérieurs demontrant que le défi-
¢it commercial concerne tout autant les pays
partenaires de libre-eéchange que les autres
(voir tableau), le Maroc entend bel et bien dé-
velopper de nouveaux accords de coopéra-
tion, surtout sur le plan régional. Le ministére af-
firme gue I'un de ses chantiers prioritaires
consiste 8 encourager 'investissement régie-
nal (surtout en Afrique) a travers [sdoption de
partenariats stratégiques avec les pays voisins.
Le Maroc reste toutefois prudent et compte
bien ameliorer sa politique de négociation
commerciale: l est notamment prevu de creer

une commission interministérielle de coardina-
tion des négoeciations commerciales dont lob-
jectif est deviter les télescopages entre les dé-
partements ministérielles, et entre ceux-ciet le
secteur privé. Le ministére entend egalement
rendre automatique la réalisation détudes
d'impact prealables aux négociations com-
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merciales. La prudence du Maroc se matériali-
sera également par des mesures de renforce-
ment du controle douanier, des normes sani-
taires et phytosanitaires ainsi gue d'outils de
défense commerciale. ®
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