* Il mise sur le marché moyen-
oriental des génériques

» Six laboratoires déja connus
tentent la percée a Dubai

* Objectif; consolider les refa-
tions avec les agents locaux

GIGAN'I‘ESQUE le Salon inter-
national de 1"industrie de la santé qui
se déroule & Dubai du 27 au 30 janvier.
Lancé, il y a une décennie, I Arab Health
Medlab, draine déja quelque 4.300 ex-
posants. Et pas des moindres: les géants
mondiaux de I'industrie pharmaceutique,
des équipements médicaux, des cosmé-
tiques et de fout ce qui touche 4 la santé
et au bien-8tre. Certaines de ces multina-
tionales y occupent de grandes superfi-
cies et présentent toute la gamme de leurs
spécialités. Le salon est organisé autour
de huit halls totalisant 100.000 m2. Il
n'empéhe que les organisateurs ont dil
rajouter pour cefte édition un chapiteau
de 4.000 m2 dans I'objectif de répondre
a une demande de plus en plus crois-
sante. Selon Hamid Kabbage, conseiller
a I’export pour les métiers mondiaux du
Maroe auprés du Centre marocain de
promotion des exportations, «la difficulté
pour participer a cette manifestation ré-
side dans la disponibilité de la superfi-
cien. Le Maroc a pu 4 peine bénéficier de
72 m2 pour faire participer 6 laboratoires
nationaux.

Des entreprises bien évidemment
rompues 4 I'export. Et certaines d’entre
elles sont déja enregistrées auprés des
pays du Golfe et du Moyen-Orient. C’est
le cas du laboratoire Galenica qui a été
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le premier a étre enregistré en Arabie
saoudite, en Syrie, en Algérie et dans
plusieurs autres pays d’ Afrique. Pharma
3 Group compte aussi un réseau de distri-
buteurs assez étoffé dans la région. Cette
présence a ¢té décidée aprés une parti-

elle dispose d'une compétitivité avéréen,
révele Salim Guermai, directeur général
des laboratoires pharmaceutiques Galeni-
ca. Mais il sagit surtout de consolider les
relations d’affaires avec la clientéle exis-
tante, s’empresse de préciser Guermai.

Guermai. A condition de soutenir I'inves-
tissement car les normes dans le secteur
de la santé changent constamment. Et
les multinationales qui ont les moyens
semblent se positionner de plus en plus
dans des niches trés porteuses comme le
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Les génériquenrs marocains espérent prendre pied sur le gigantesque marché du Golfe. Mais ils doivent composer avec la redoutable

cipation «d'évaluationy institutionnelle
menée ["année demiere, révéle Kabbage.
En fait, «cet événement s’est forgé une
sérieuse réputation. Il est de plus en plus
considéré dans le milieu phanmaceutique
international comme un passage obligé
pour pénétrer le marché moyen-criental
et exploiter son potentiel commerciaby,
explique I{abbage. Surtout que ['éveéne-
ment est exclusivement dédié aux pro-
fessionnels. Cette année, ils sont 4.300
exposants venus de 50 pays avec 28 pa-
villons nationaux, 4.500 congressistes et
environ 10.000 visiteurs professionnels
de 63 pays sont attendus.

«Pour 8"y positionner, I'industrie
pharmaceutique marocaine mise surtout
sur les produits génériques pour lesquels

Le marché des médicaments est en effet
soumis a des conditions draconiennes
d’enregistrements et d’autorisations. Le
processus commence par 'audit des lo-
caux, des équipements et de 1’organisa-
tion de la production et du management
de qualité avant de passer a 1’agréage des
produits. Le tout est effectué par des ins-
pecteurs sanitaires des pays importateurs.
La procédure nécessite au minimum pas
moins de deux années. Un exercice passé
jusqu'a présent avec succeés par les en-
treprises exportatrices, Pour preuve, le
secteur arrive a exporter 10 a 15% de sa
production avec une gamme assez diver-
sifiée. En 2013, la valeur des ventes a
bondi de 14% 4 prés de | milliard de DH.

«Le Maroc peut mieux fairen, estime
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systéme nerveuyx, le cancer, diabéte ou
encore ['obésité. Clest ce qui explique
d’ailleurs les grandes fusions.

Néanmoins, 1'industrie locale girive
4 couvrir les besoins du pays a raison de
80% en termes d unités fabriquées et pas
moins de 65% en ce qui concerne la va-
leur de la production. Pour stimuler cet
élan, le gouvernement a décidé en 2013
de I'inscrire parmi les métiers mondiaux
du Maroc. La méme année, la profession
a signé son contrat-programme, Objectif:
maitriser le risque sanitaire via la promo-
tion des investissements.



