Schiele Maroc bientot
au Senegal

® Un projet de plateforme de distribution et de stockage de poteaux en bois

est déja en négociation. Lobjectif est de couvrir le marché ouest-africain a partir
du Sénégal. Ce pays, a lui seul, pése plus de 70% dans le business africain .
de Poteaux Bois Maroc, la filiale du groupe spécialisée sur ce segment.

e groupe, a travers sa filiale

Poteaux Bois Maroc (PBM),

specialisee dans le traite-

ment et la commeraialisa-
tion de poteaux de supports elec-
triques et téléphoniques en bals,
planche en ce moment sur un pro-
jet de plateforme de stockage et de
redistribution de ses produits dans
la régian ouest-africaine, a partir du
Seénegal Ce marche représente ac-
tuellement plus de 70% des perfor-
mances commerciales de PBM en
région subsaharierine, pour un total
dune dizaine de marchés couverts,
principalement francophones et
de la zone UEMOA. Un pourcen-
tage qui pousse la société a réflé-
chir sur ce trés sérieux projet de dé-
veloppement pour 2015-2016. Les
negociations sont déja en cours

avec des partenaires locaux. «Lob-
jectif principal est de couvrir toute la
région ouest-africaine a partir de ce
marche en y installant cette plate-
forme», nous explique Mohamed
Benzekri, directeur commercial et
export de lenseigne. Il faut savair
cue PBM est le principal bras opé-
rateur alexport du groupe. En 2012,
la sociéte a réalisé pres de 40000
euros de chiffre daffaires dansla ré-
gion, soit quelque 40 MDH. Lim-
portant potentiel quoffre le sey-
ment des poteaux électriques, sur
un continent en  eélectrification
croissante, justifie pleinement ces
résultats. Ces performances com-
rmerciales sont en guask-stagnation
en comparaison davec 2011 Cela
est notamment di au phénomene
conjoncturel de la hausse des

Le plus de Maroc Export:

cours de certaines matieres pre-
mieres utilisées dans la fabrication
et le traitement des poteaux de
supports  électriques.  «Cette
contrainte a relativerment pese str
nos réalisations financiéres & lex-
port, justifie le responsable.

Perspectives

La sociéte assure parvenir tout de
méme & maintenir ses parts de
marché sur ce segment qui ne
connait pas beaucoup de spécia-
listes sur le continent. Pour 2013-
2014, lenseigne conserve son opti-
misme sur une deétente des prix
des matigres premiéres necessaire
4 la soutenabilité de ses activites.
De plus, elle compte davantage
miser sur la proximité vis-a-visde la
demande subsaharienne, dou le
projet de sinstaller trés prochaine-
ment sur le marché sénégalais. Il
faut dire aussi que lexpertise et lex-
périence du marche accumulées
au niveau local depuis pres de 18
ans dactivites - a travers le pro-
gramme rmarocain délectrification
rurale globale - donnent a PBM de
boris arguments a faire valoir au-
prés de sa clientéle subsaharienne.
La société a justement réussi ses
premiers développements com-
merciaux vers lintérieur du conti-
nent, au terme de ce programme
aujourd’hui réalisé & plus de 90% @

\

Pour
2013-2014,
I'entreprise
conserveson
optimisme

sur une détente
des prix

des matiéres
premiéres
nécessaireala
soutenabilité
de ses activités.

L'Afrique présente un large éventail d'opportunités pour le secteur de I'énergie, des installations électriques et de
I'électrification rurale. Le continent consomme trés peu d'énergie par rapport a son poids démographique et a ses
besoins. Les entreprises marocaines, eu égard a leurs expertises et expériences dans ce domaine, ont beaucoup
de débouchés a exploiter pour favoriser le développement du secteur de 'énergie en Afrique, notamment les éner-
gies renouvelables. Il leur est fortement conseillé dapprocher la compagnie nationale en charge de I'électricité pour
chaque pays concerné. De plus, Maroc Export accompagnera les entreprises a développer de I'assistance technique
afin d'augmenter leurs chances pour mieux répondre aux appels d'offres. De méme, les forums d'échanges d'ex-
pertises, a l'instar du Forum du Bénin, l'internationalisation du Salon de l'eau, et I'internationalisation d'Elec Expo,

en collaboration avec I'Amepa, |la Fenelec et I'Ofec sont autant d'actions a intensifier pour augmenter les chances
des entreprises nationales de nouer des liens pour pouvoir se voir confier des projets d'envergure d'électrification,

de villes et de construction de barrages.

[ homme na certainement
pas besoin détre présenté
tant il est frequent de e
rencontrer dans le milieu
marocain des affaires. Ne en 1959
el issu d'une grande famille traci-
tionnelle mais aussi dentrepre-
neurs, le sens des affaires est qua
siment inné chez ui. Apres avoir
bouclé un cycle dingénierie a
[Ecole centrale de Paris, 'lhomme
rentre trés vite au bercail et fait ses
premiéres armes dans la fonction
publique en intégrant le ministere
du Commerce et de lindustrie. En
1985, il quitte la fonction publigue
aprés de bons et loyaux services.
L'homme se lance pour son pro
pre compte et fonde, en associa-
tion avec un de ses fréres, lentre-
prise  Construction electrigue
appareillage de comptage
(CEAC). Lenseigne est spécialisée
dans la fabrication et |a distribu-
tion de compteurs électriques
Lexpérience est uneTéussite, mal-
gre quelgues déboires ligs & tout
business. 'homme parvient en
effet & imposer son offre sur un
marche qui sapprovisionnait pour
une grande partie a partir des
marchés étrangers. En 1995, il ré-
flechit & une diversification de ses
investissements. |l rachéte [en-
seigne Schiele Maroc et se lance
véritablement dans les equipe-
ments électrigues industriels, tout
en se désengageant de la gestion
dela CEAC. Alatétede la nouvelle
saciété, il ne tardera pas a décro-
cher son premier marché denver-
gure : la fourniture des equipe-
menls électriques pour le projet
de la grande mosqueée Hassan |
de Casablanca. Le groupe Schiele
affiche aujourd'hui quelque 400
MDH de chiffre daffaires prévi-
sionnel pour 2014, Ses preduits
sont présents sur plusieurs mar-
chés du continent et dailleurs. @
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