£

es effets de la taxe sur

les voitures de luxe
révue dans la Loi de
finances 2014 ont commen-
cé a se faire sentir avant le
démarrage de cette nouvelle
année. Plusieurs concession-
naires présents sur ce segment
rapportent que le mois de dé-
cembre 2013 a é1é marqué par
deux tendances majeures. La
premiére est que les clients,
d’habitude trés exigeants sur
leurs choix, anticipent leurs
achats en se contentant de

taxe. «Nowus nous attendons de
ce fait a des niveaux de ventes
corrects, en legéve appréciation
méme en décembrey, annonce
un DG d’une grande en-
seigne de luxe de la place.

clients qui ont été surpris, a

mation.

r LA NOUVELLE TAXE FAIT FUIR LES CLIENTS

Voitures de luxe : les annulations de commandes
pleuvent chez les concessionnaires

@ Les véhicules de 600 000 a plus de 1 MDH enregistrent le grand nombre de désistements.

E Les professionnels annoncent que tout le secteur risque d'étre mis en difficulté, sachant gu’ils se

&s de leurs fournisseurs B lls demandent un moratmre de 3 a 6 mois pour leur
permettre de satisfaire les commandes déja passees.

sont déja engagés aupr

Poffre disponible au niveau | :
des showrooms pour éviter la |

Cette premiére tendance :
est confirmée par plusieurs !

I'occasion de récentes visites :
dans les showrooms des gros !
concessionnaires, de voir que :
plusicurs modéles disponibles
par le passé n’étaient plus :
exposés ou ne se trouvent |
pas enstock. Ceci surtout au ;
niveau du luxe moyen, vu que |
le trés haut de gamme obéit A |
d’autres réflexes de consom- |

Seconde tendance carré-
ment moins rassurante pour :

e T?a:}

les concessionnaires, plu- !
sieurs clients qui ont déja !
{ passé commande sont reve-
nus sur leur décision, une fois | LES CONCESSIONNAIRES
mis au courant de la dispo- :
sition de la Loi de finances. :
Ladite disposition prévoit :

un taux de 5% pour les voi- | FAIT QUE LES MODALITES

_ | D’APPLICATION DE CETTE
hors taxe est compris entre ;
400 000 et 600 000 DH. Ce ;

e 9 v :
taux passe & 10% pour Ies : y,qp 5y b CONCERTATION
i véhicules de valeur comprise !
i entre 600 000 et 800 000, :
puis 15% pour ceux dont :
le prix est dans 'intervalle :

tures dont le prix de vente

SE DISENT TRES DECUS DU

TAXE N'AIENT PAS FAIT

Les professionnels militent pour retenir
le prix douane comme assiette de la taxe

Bien que le texte de la Loi de finances
reste muet sur les modalités pratiques
de recouvrement de la taxe sur les
voitures de luxe, il est expliciternent
souligné que l'assiette servant de base
de calcul correspond au prix d'achat du
véhicule hors taxes. Cette formule n'est
pas au golt des concessionnaires. Ces
derniers craignent les pratiques de saus-
facturation du réseau informel, trés en
vogue dans le secteur. «Si ¢a ne dépend
que des garagistes, la majorité d’entre

eux sera tentée de baisser les prix pour
que leurs clients paient moins de taxe
et aucun moyen de controle ne peut
étre prévu pour s'assurer de la véracité
des montants», affirme un opérateur.
C'est pour cela que les professionnels
demandent a ce que la base de calcul
corresponde au prix des véhicules selon
les fichiers de la douane, vu qu'iln’y a
que cette administration qui dispose de
valeurs standard dont on peut vérifier la
conformité m

f800000 a4 1 MDH, tandis :
i que le luxe de pointe, dont les |
¢ prix dépassent généralement i
i1 MDH, est taxé 2 20%. :
i Concrétement, un client qui :
i aspire aujourd’hui a4 un SUV
i de 650 000 DH HT devra |
i payer 65 000 DH de plus que :
i ce qu'il devait débourser au- :
i paravant, «Par rapport au pro-
! fil de la clientéle et ses réflexes, &
| rawx de 5% peut facilement pas- |
¢ ser, mais dés que Pon est dans les |
i 10%, soit entre 60 000 DH et
: 80 000 DH de renchérissement,
i la logique est tour awtre. Pour '
S 15 et 20%, la décision d’annu-
! lation est systématique. Clest
¢ d’ailleurs dans cette tranche que
{ nous enregistrons le taux de dé- |
! sistement Ie plus dlevés, affirme
: Mohamed Amal Guedira,
: DG d’Auto Nejma, distribu- |
i teur de la marque Mercedes.
i Selon lui, cette donne aura
: un impact négatif sur le seg-
i ment du luxe en 2014. «L’en- :
¢ semble des concessionnaires s’est
| engagé auprés des fournisseurs |
| par rapport @ un volume de |
i commandes, les stocks sont déjé |
i achetés. Vi le rush des annu-
! lations auguel nous assistons |
| aujourd’hud, les stocks d’inven- |
i dus vont @ coup stlr s’entasser |
i en 2014 et les concessionnaires

se retrowver dans une Situation
délicate notamment du pont de
vue de la trésoreries, explique
M. Guedira.

Les derniéres commandes
passées chez les
constructeurs sont attendues
vers mars-auril 2014

Les concessionnaires se
disent trés dégus du fait que
les modalités d’application
de cette taxe n’aient pas fait
I'objet de concertation. Ils
sont unanimes a affirmer
qu’elle est venue mettre sé-
rieusement 4 mal un secteur
qui, jusque-la, arrive a se
maintenir. «4 moyen terme, la
taxe aura une grande incidence
sur Pévolurion du marché de
Pauromobile et sur sa segmen-
tationr, nuance un directeur
commercial chez un conces-
sionnaire.

En attendant, ’heure est
4 la recherche d’alternatives
pour contenir au minimum
I'impact de la nouvelle taxe.
Certains concessionnaires
seraient en train de revoir
leurs prix afin de neutraliser
la nouvelle taxe. L’Associa-
tion des 1mportateurs de
véhicules automabiles mon-
tés (AIVAM) propose pour
sa part un moratoire sur les
commandes déja passées et
qui sont attendues vers mars-
avril 2014, soit 3 mois au
minimum. «Cela donnera la
possibilité aux concessionnaires
d’écouler au moins ces stocks
et levr permertra de s’arvanger

i pour le reste de 2014 vis-a-vis

de lewrs fournisseurs», explique

i M. Guedira, ¢galement pré-
: sident de PAIVAM. L'asso-

clation a saisi, il y a 15 jours,
le ministére du commerce et
de I'industrie ainsi que celui
des finances par écrit pour
que ce moratoire soit décidé
dans les plus brefs délais, de
fagon 4 apaiser les inquié-
tudes qui pésent depuis peu
sur le secteur. Elle attend
toujours la réponse m
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