Génie électrique
Clemessy mise sur
le Maroc

® La filiale marocaine du groupe frangais homonyme a triplé son chiffre
d'affaires entre 2012 et 2013. La stratégie énergétique nationale autant que
les projets structurants en cours et a venir représentent des opportunités de
taille pour Clemessy Maroc. 70% de son portefeuille client reste néanmoins
privé. L'Afrique et le Maghreb également ciblés.

@ Lentreprise prévoit également de faire du Maroc une base pour s'attaquer aux

marchés africains et maghrébins.

ionnier en France dansl'in-

génierie électrigue, Cle-

messy mise dorenavant

gros sur le Maroc dans le
cadre de sa croissance externe.
Present dans le royaume depuis
une deécennie, le spécialiste du
genie electrique, filiale du groupe
frangais homoryme, est toutefois
monté en puissance lors des trois
dernieres années. «Nous avons tri-
plé notre chiffre daffaires entre 2012
el 2013 en passant de 50 & 150 mil-
lions deuros (de 560 & 1700 MDH)
et Nous comptons poursuivie sur
cette lancée», annonce Talal
Nourre, directeur général de Cle-
messy Maroc. La fillale marocaine
vient dailleurs d'inaugurer son nou-
veau siege a Casablanca, confir-
mant ainsi sa volonté de dévelop-
per ses activités au Maroc et along

terme, et pas seulement au niveau
local. Lentreprise prévoit égale-
ment de faire du Maroc une base
pour sattaquer aux marchies afri-
cains et maghrébins. Son pro-
gramme d'investisserment projette
la mobilisation de 4 millions deuros
(45 MDH) en 2014 puis de poursul-
vre sur le méme trend les années
suivantes.

Centrales stratégiques

Il faut clire que le pays présente des
opportunités importantes pour les
entreprises opérant dans le génie
électrique. D'une part, les projets de
production électrigue sont amenés
a se multiplier, autant en énergies
renouvelables que convention-
nelles. Et dautre part, dautres pro-
jets denvergure nécessitent léqui-
pement en dispositifs électriques a

Nouveau siége, nouvelles ambitions

grande echelle. Lon peut citer par
exemple lextension et la moderni-
sation des réseaux ferroviaires ou
encore la création de nouvelles
zones urbaines et de villes nou-
velles. «Les énergies renouvelables
représentent une composante im-
portante dans notre métier, surtout
que le Maroc a pris une certaine
avance depuis quelques annéess,
confirme Nourre. Aingi, Clemessy
Maroc, en partenariat avec ses mai-
sons meres (en France et en Alle-
magne), sintéresse de prés & la pro-
chaine phase de mise en ceuvre du
Plan Maroc solaire par Masen,
consistant en une centrale thermao-
solaire de plus de 800 MW, Elle
devra toutefois faire face a une
concurrence acharnée, notam-
ment allemande, chinoise ou en-
core japonaise. Clemessy compte
dores et déja des références de re-
nommee au niveau national. Lon
peut citer 'OCP, Renault Tanger,
CDG ou encore 'ONEE. Elle pro-
pose une large gamme doffres et
de services dédiés a laproduction,
au transport et a la distribution
délectricité, aux secteurs industriels
et aux infrastructures ferroviaires.
Au sein de la branche énergie du
groupe Eiffage, le groupe Cle-
messy compte 5000 collabora-
teurs dans le monde, dont 200 au
Marogc, pour un chiffre daffaires de

630 millions deuros. [ ]

PAR OTHMANE ZAKARIA
o.zakaria@lesecoma

Le groupe frangais entend décidément faire du Maroc un marché stratégique au niveau régional
et continental. Pas plus tard que le 10 février dernier, pour accompagner le développement de
son activité, notamment au Maroc, Clemessy Maroc a inauguré son siége social flambant neuf
de 2,000 m?, situé dans le quartier industriel d'Ain Sebaa, 4 Casablanca. Sur ce site, |'entreprise
dispose désormais d‘ateliers d’assemblage équipés d'infrastructures et de procédés modernes.
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Talal Nourre,

DGde Cleme

LesECO: Clemessy misegros
sur les grands chantiers d'équi-
pement au Maroc. N'y a-t-il pas
unrisque de dépendanceala
commande publique?

Talal Nourre : Pas vraiment.
Notre portefeuille est constitué a
70% de clients privés et semi-pri-
ves. L'on peut citer le groupe CDG
avec MedZ, pour qui nous
sommes un fournisseur privilégie.
Il'y a également des concession-
naires prives comme Amendis,
Redal et Lydec. LOCP est aussiun
client important, tout comme
[ONEE gui est également un don-
neur dordre important.

Au-dela des opportunitéslo-
cales, disposez-vous d'une vi-
sionde déploiementen
Afrique?

Aujourd'hui, nous sommes parve-
nus a étre présents sur lensemble
du territoire marocain. Mais au-dela,
lon a déja accompagné notre
groupe sur deux cperations iImpor-
tantes au niveau du continent, no-
tamment pour un gros marché ter-
tiaire en Guinée Equatoriale et un
autre en Mauritanie. Il y a effective-
rment une volonté claire de faire de
Clemessy Maroc une véritable
base pour sattaquer a IAfrique,
mais également au Maghreb, no-
tamment [Algérie.

Les technologies de production
etde transport de l'électricité
évoluent extrémement vite.
N'est-ce pasla unrisque pour
les entreprises du secteur, no-
tamment pour le renouvelable?
Effectivernent, pour ce type de
grands projets dans lénergie re-
nouvelable, notamment le solaire,
la maintenance et la mise a niveau
des installations sont sous la res-
ponsabilité des opérateurs qui dé-
crochent les marchés. Les risques
technigues sont ainsi portés par le
fournisseur, mais pour une duree
contractuelle qui est définie. @



