Presence marocaing en Afrique

L.e Maroc consolide son

positionnement

Avec pres de 1.000 entreprises déja présentes en Afrique,

le Maroc se positionne comme un des premiers fournisseurs
d’IDE au niveau intracontinental. La nouvelle dynamique

de coopération économique offre aux investisseurs marocains

de nouveaux relais de croissance.
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soit2 DH sur 3, le Maroc

est devenu l'un des plus

grands investisseurs au
niveau intracontinental.
Depuis 2012, et selon les ste-
tistiques de la CNUCED, le
Maroc est devenu le premier
investisseur africain de 'Union
gconomique des Etats de
I'Afrigue de 'Ouest (UEMOA)
et de la Communaute des
Ftats de I'Afrigue centrale
(CEMAC). Il s'agit |4 des retom-
bées de la premiére vague de
la dynamigue dexpansion des
entreprises marocaines en
Afrique entamée au tournant
des années 2000. Sur les cing
derniéres années, 'Afrigue a
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capté plus de la moitie des
IDE marocains a ce jour. Selon
les derniers chiffres de Maroc
Export, 930 entreprises expor-
tent déja vers 'Afrique, en plus
de la présence déja bien
assise sur le continent. Le
nouvel élan insufflé a la dyna-
migue de coopération entre
le Maroc et les pays africains,
conformément a la vision
royale du partenariat Sud-Sud,
ainsi gue le potentiel de crois-
sance du continent offrent de
nouvelles opportunités pour
l'expansion des entreprises
marocaines en Afrique. Autant
dire gue |la présence maro-
caine e Afrique est appelée
a davantage se consolider,
dans le sillage de{excellence

des relations entre les deux
parties mais aussi des pers-
pectives économiques assez
prometteuses.

Intégration économique

La derniére tournée royale sur
le continent a permis de
mesurer a guel point les pers-
pectives s‘annoncent pro-
metteuses pour les entre-
prises marocaines sur le
continent. En plus de la soli-
dité des relations de coopé-
ration politigue, l'expertise
marocaine est tres sollicitée
sur le continent. Les axes de
la coopération economigue,
qui s'appuie désormais sur
une réglementation juridi-
quement etoffée, constituent
aussi un véritable levier pour
la consolidation de cette pre-
sence sur le continent. Il
convient de noter gque, des-
ormais, les investissements
marocains sétendent &
presgue tous les secteurs, et
les marchés cibles vont au-
dela des pays d'Afrigue de
'Ouest ou francophone. Cest
d'ailleurs la un autre moteur
de croissance pour les expor-
tateurs marocains. Au-dela de
l'approche pays par pays, la
feuille de route tracee par le
souverain mise davantage sur
les communautés econo-
miques régionales (CER) qgui
offrent plus de potentiel.
C'est dans ce sens gue les
négociations pour des
accords préférentiels avec la
CEDEAQ et la CEEAC ont
connu un coup d'accélera-
teur lors de la tournée royale.
«En Afrique, il n'y a plus de
chasse gardée», a déclaré
Mohammed VI. Une invitaticn
pour les investisseurs maro-
cains a affronter la rude
concurrence pour l'acces des
marches africains. ([x]
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Telecoms et services
Maroc Telecom va désormais
bien au-dela de [limpératif de
la rentabilité financiere de ses
activités a travers ses filiales
mauritanienne, malienne et
gabonaise. Lopérateur histo-
rique propose désormais des
services a trés haute valeur
ajoutée. Lextension du réseau
de fibres optiques, via le pro-
jet «Transafricain», par exem-
ple, est une illustration de
cette nouvelle dynamique. Le
développement de la 3G et
de la 4G au Gabon et les inno-
vations perpétuelles en offres
sur le segment de la télépho-
nie maobile.

Banques et Finance

Le temps des implantations
est révolu, Le secteur est
passé & une autre dimension
de son expansion en region
subsaharienne. Ce nouveau
positionnement est celui de
véritables financeurs du deve-
loppement, ce qui en fait des
acteurs au cceur des defis
socio-économigues des mar-
chés subsahariens, celui de
conseillers et d'accompa-
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gnateurs aux opérations
financiéres de ces Etats, ainsi
que de I'innovation bancalre.
Ces houvelles missions, les
trois principales banques
marocaines l'assument dés-
ormais pleinement.

Assurances

Clest lére de la maturation. De
nouvelles compagnies vien-
nent de marcher sur les pas
de Saham Finances dans les
opérations de croissance
externe. Cest le cas de la RME
Watanya. La filiale des assu-
rances du groupe Finance-
Com a récemment annonce
son implantation dans trois
grands marchés de la Confe-
dération inter-africaine de |'as-
surance (CIMA). Si les ambi-
tions sont les mémes - un
positionnement  souhaite
dacteur panafricain de la
bancassurance - les moyens
pour y parvenir ne sont pas
forcement identiques. Wafa
Assurance, de son cote, a
également dévoileé ses ambi-
tions, avec plusieurs implan-
tations «greenfield» sur le
continent.

Les Eco Afrique de mars 2014

Tourisme

Cest I'un des secteurs d'ave-
nir de la coopération maroco-
subsaharienne. Le royaume a
encare beaucoup de poten-
tiels d'affaires a saisir sur ce
créneau dans les marches
subsahriens, aussi bien en
termes de nouveaux marcheés
émetteurs de touristes guen
termes de projets d'investis-
sement. En marge de cette
tournée rovale, plusieurs
accords de coopération ont
ete conclus dans ce sens, en
Cote d'lvoire et au Gabon.
Dans ce dernier pays, une
convention de partenariat a
été établie entre 'Cffice natic-
nal marocain du tourisme
(ONMT) et l'Agence nationale
de promotion du tourisme et
de I'hétellerie au Gabaon.

Mines

Les mines sont aussi parmi les
nouveaux secteurs a poten-
tiel du secteur. Face au deve-
loppement de l'industrie
miniére subsaharienne, prin-
cipal contribuent au PIB de la
région et creatrice de
richesses, le royaume a de
bons coups jouer sur la base
de son expertise dans le
domaine.

Lors de cette tournée du i
en région subsaharienne, L
sieurs conventions ant ete
signées dans le but de déve-
lopper la cooperation avec les
économies partenaires du
royaume. Clest le cas au
Gabon, par exemple, ou |'Of-
fice national des hydrocar-
bures et des mines (ONHYM)
a concrétise un partenariat
avec la Société equatoriale
des mines (SEM). En Guinee,
un pays minier par excel-
lence, Managem a établi un
partenariat prometteur avec
le guinéen Soguipami. ]




