@ Aprés une année 2013 difficile, les opérateurs sont trés optimistes et es-
pérent tin décollage de I'activité en 2014. Le marché est estimé a prés de
100 MDH uniguement pour le segment des professionnels. De nouvelles
tendances émergent et les équipements spa restent les favoris.

J 1 est un secteur dont

[annes 2014 semble

porter les promesses,

cest bien celui de lins-

tallation de piscines. Cest en tout
cas ce gue saccordent & dire les
professionnels réunis lors de la be
edition du «Piscine Expos. Prévu du
5au8mars 2014, & lespace dexpo-
sition de |'Office des changes, le
Salon international de la piscine,
spa et bisn-étre est rapidernent de-
venu le rendez-vous incontourna-
ble des acteurs tant nationaux
qustrangers. Ces derniers se frot-
tent les mains : tous ou presque af-
fichent des croissances & deux
chiffres. Et pour cause, estimeé &
pres de 1500 piscines installées par
an et un chiffre daffaires global de
pres de 100 MDH rien gue sur le
segment des professionnels, le
marché marocain des piscines

offre beaucoup de potentialités
aux industriels et installeurs, Ceest
au peint de pousser certains four-
nisseurs étrangers (principalerment
frangais et espagnols), touches de
plein fouet par la crise en Europe, a
venir concurrencer leurs distribu-
teurs locaux. Cest une situation in-
confortable pour les sociétés ma-
rocaines installées, prises entre le
marteau de cette concurrence deé-
loyale qui ne dit pas son nom et len-
clume de linvasion des produits
chinois. Iy aenoutre la prolifération
des entreprises dans le secteur, at-
tirées par lappat dugain. Sitous les
indicateurs semblent aujourdhui
encouragearnts, les opérateurs ont
senti passer lz crise, notamment
avec une année 2013 assez difficile.
«Les professionnels cu BTP se sont
plus tournés vers les logements so-
claux, célaissant les projets ce villas,

Spa & bien-étre, vedettes du salon

ce qui fait que la demande concer-
nant les piscines a baissé pendant
fannge 2013», explique Hilal Sal-
mani, responsable commercial
daguaderar, représentant exclusif
du groupe frangais Desjoyaux. Le
recul est estime a prés de 20% si
[on prend en considération le seg-
ment des particuliers egalement.
Eneffet, sidu cété des promoteurs,
la baisse d'investisserment suit les
restrictions budgétaires dues & la
crise, les particuliers sont concer-
Nés par un tout autre phénomene,
guiinguiste de plusen plus les pro-
fessionnels: la concurrence des ar-
tisans magons et plombiers «Nous
recevons la visite de plusiaurs per-
sonnes gui viennent nous voir,
quelgues mois a peine aorés linstal-
lation cle leur piscine, pour des pro-
blemes divers ou pouir le change-
ment dle matériel qui sest avéré de
qualité douteuses, indique Rachida
Khannous, directrice commerciale
de Fluidra Marog, fillale du spécia-
liste espagnol des piscines. Certes,
la tentation peut étre grande au
vue des prix proposes par ces pis-
ciniers improvisés, mais la facture
au final savere plutdt salee surtout
lorsquiil sagit, comme cela g été le
cas une fois pour un particulier, du
remplacement pur et simple de
toute linstallation. @
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Sipour les pro-
moteurs, la
baisse d'inves-
tissement suit
lesrestrictions
budgétaires
dues & lacrise,
les particuliers
sont concernés
par un phéno-
méne, guiin-
quictede plus
en plus les pro-
fessionnels: la
concurrence
des artisans
magons et
plombiers.

Les ECO: Comment sannonce
la 5 édition de «Piscine Expo»?
Kamal Lwed: Auregard des réser-
vations et de la manifestation d'in-
térét des nouveaux operateurs lo-
caux et internationaux et du retour
quasi-complet de nos partenaires,
avec un taux de fidélite de 90%, je
peux assurer que le Salon est parti
pour connaitre un succes qui dé-
passe ceux des guatre premiéres
editions. Prés de 100 exposants,
dont plus de 20 sociétés étran-
geres en provenance dune dizaine
de pays différents ont répondu pré-
sent & cet événement, qul & ac-
cuellli plus de 10.000 visiteurs.

Comment vous est venue au
départ l'idée de Forganisation
d'untel événement?

Au debut, les professionnels de la
piscine navaient pas dautre choix
gue la participation aux salons du
BTP. Pourtant, la demande était
bien présente et la volonté des
opérateurs de sorganiser en un
evenement gui leur était proprema
poussé & relever le défi. Le succes
est tel aujourd'hui gue les colts de
participation au Salon ont pu étre
amortis en totalité par les expo-
sants des le premier jour de partici-
pation lors de cette 52 édition.

Comment se porte le secteur
des piscines au Maroc et
quelles sont les nouveautés

du Salon?

Le secteur est trés prometteur, Les
Marocains ne considérent plus la
piscine comme un produit de luxe,
mais comme un produit déquipe-
ment, aidés par des prix de plus en
plusbas. La nouveauté cette année

Placée sur le théme de I'innovation, I'€dition de cette année a également vu l'arrivée sur le marché du segment spa et
bien-étre, trés en vogue chez la clientéle, gu'elle soit professionnelles (centres de remise en forme, centres de tha-
lassothérapie, hétels 5 étoiles) ou particuliers. Méme s'il commence & poindre timidement (4 peine une centaine de
cabines installées par an), le segment représente le plus fort potentiel de croissance. Globalement, le prix de l'instal-
lation d'une piscine clé en main - ou «préte a plonger» selon l'expression de mise chez les professionnels - démarre
aux alentours de 25.000 4 30.000 dirhams pour les piscines d'appartement, entre 50.000 et 150.000 dirhams pour
les piscines de villas (les formats les plus répandus étant les 6 par 3 et de 8 par 4) et peuvent atteindre les sommes
mirobolantes de guelques millions de dirhams pour les grandes installations dans les complexes touristiques.

reste sans conteste les equipe-
ments de spa et bien-Etre (jacuzzi,
sauna, salle de massage, douche a
jets, ...). Onremarque également la
présence des métiers qui gravitent
autour duthéme dela piscine (trai-
tement de leau, pose de bois spé-
cifique, chauffage et abris, etc). @

Les Eco du 10/03/2014



