10 Rajeb peaufine
sa strategie

® Lindustriel marocain devrait réaliser cette année
un chiffre daffaires pravisionnel de 15 MDH & partir
des marchés subsanariens, Lambition est de
maintenir le trend & un minimum de 30% du CA
global a lexport. Un projet industriel est en réflexion,

urfant sur la vague du

hoom immobilier qui

caracterise  actuelle-

ment la plupart des
marchés du continent, 10 Rajeb
assoie de plus en plus ses ambi-
tions-continentales, Dabord les
chiffres : l'industriel spécialiste
des portes, placards et meubles
de cuisine en bois (Certification
PEFC), s'attend cette annéa a un
chiffre d'affaires prévisionnel en
hausse sur le marché du conti-
nent, estime a quelque 15 MDH,
pour un total réalisé a lexport de
30 MDH. La société compte
bien maintenir ce trend. «Nous
ambitionnons de réalisar, a

En Africue eta l'instar des différents pays du monde, le mangue cle moyens pour se doter de logements 4 bas prix a poussé
les deécideurs 4 penser a la construction du logement social. Plusieurs pays africains sont particuliérement intéressés par
I'expérience du Maroe qui a connu un franc suceés dans ce dornaine, Ceci a donné I'occasion & certaines entreprises ma-
rocaines d'acquérir des parts de marchés africaines. Lexpertise marocaine prouvée dans ledit domaine pousse les don-
neurs dordres & leur faire confiance. Les possibilités sont encore énormes dans ce secteur et ceci pourra se faire par le
biais des grands propriétaires du foncier et d'organismes publics concernés tel que I'APIX au Sénégal par exemple, ou
bien directement par le ministére chargé de 'Habitat dans le pays en question, Ces opérations permettront, par laméme
oceasion, de contribuer a l'exportation des matériaux de construction du Maroc pour étre utilisés par ces entrepreneurs,
Maroe Export organise régulidrement des rencontres entre les décideurs africains de ce secteur et les opérateurs marg-
cains, a loccasion de différentes manifestations économigues tenues aussi bien au Maroc qu‘a I'étranger.

terme, un minimum de 30% de
notre CA & lexport & partir cles
marches subsaharienss, projette
Vassilis Koufiotis, directeur géneé-
ral de 10 Rajeb. Cet enthou-
siasme sur le marché africain est
justifié par la maturité croissante
du secteur de limmobilier et cles
constructions, en loccurrence
ce la filiere des equipements sur
laguelle 10 Rajeb est aujourd'hui
bien positionnée, La société ré-
flechit dallleurs déja a la vitesse
superieure de sa croissance sur
le continent. La prochaine étape
devralt étre l'investissemeant, a
travers la construction dune
usine industrielle dans un des

marchés de |a région. «Cest une
idee que nous mrissons de plus
en plus. D'ici 2015, nous pren-
drons une décision importante
par rapport & ce projets, explique
le dg de 10 Rajeb.

Prospections

Lévolution de la demande sera
déterminante dans cette prise
de décision, Lenselgne poursuit
dailleurs trés régulierement des
missions de prospection sur les
marchés subsahariens, en «solo»
ou dans le cadre de celles orga-
nisées par Maroc Export. «Cet or-
ganisme a contribué dailleurs &
90% de nos réalisations sur les
marchés du continent, grace &
leur accompagnements, rappelle
Koufiotis. Les clients de 10 Rajeb
dans la région sont pour la plu-
part des opérateurs immobiliers

‘locaux, marocains, mais égale-

ment eurcpéens. Lenseigne
opére aussi sur le segment des
particuliers, Elle sappuie, pour la
distribution de ses produits, sur
le réseau commercial d'un im-
portant partenaire base au Séné-
gal et qui opére sur plusieurs
marches de la région (Mali, Bur-
kina Faso, Bénin, Niger, Congo
Brazzaville, etc). Il faut noter
guavant détre un débouché
commercial, 'Afrique est d'abord
une source de matiére premiere
pour 10 Rajeb. La société sap-
pravisionne au Cameroun et en
Cote d'lvoire pour certaines va-
rigtés ce bais. @

Les Eco du 1°7/04/2014

SO0

Lenseigne
méne trés
régulidrement
des missions
de
prospection
sur les
marchés
subsahariens,
en «solo» ou
dans e cadre
de celles
organisées par
Maroc Export.

nstallé au Maroc depuis

1994, Vassilils Koufiotis pré-

sente un profil particulier &

plusieurs  égards, mais
dabord de par son parcours
assez atypigue. lssu d'une forma-
tlon en ingénierie des télecoms,
rien ne prédestinait ce Greg,
marié a une Marocaine, & se
convertir un jour au secteur in-
dustriel, encore moins & celui du
bois. Un changement radical, &
180°, gue I'homme justifie par
son sens élargl des affaires et
son envie quasi-permanente de
découvrir de nouveaux horizons.
«Jal assisté au démarrage de 10
Rajeb, ce qui ma permis de dé-
couvrir cette activité que Je ne
connaissais pas et de m'y former,
parallélement. Quand on a de
bonnes bases au départ, cest
toujours facile de sadapter aux
nouveaux défiss, commente-t-il,
Lhomme avoue tout de méme
quelques difficultés a faire ses
premier pas, aussi bien dans un
pays etranger pour [ui qu'était
alors le Maroc que dans un
secteur qui lul était compléte-
ment inconnu jusque-la. «Cetait
difficile au début, mais jai bénéfi-
cié dun bon encadrements.
L'homme est polyglotte - B
langues étrangéres - et est
convaincu de l'importance du
facteur culturel dans les relations
daffaires. Il pense que cest.l'un
des fondamentaux pour la réus-
site des affaires, surtout en terres
africaines. Koufiotis est au-
jourd’hui & la téte de 10 Rajeb,
une société qui, elle aussi, est
partie de zéro, Elle a démarré ses
activités en 1996 dans la fabrica-
tion des portes et placards en
bols, Elle opérait & partir d'un pre-
mier site industriel & Lissasfa,
gvant de démenager, en 20085,
VErs un nouveall site sur la route
d'ElJadidla, sur 10 hectares de su-
perficie. 10 Rajeb est certifié 150
et PEFC (Gestion des foréts). ®



