@ Les céramistes sonnent le tocsin concernant la situation alarmante du secteur du revétement céramique du fait des
importations massives non régulées a des prix de dumping manifestes. Les importions des carreaux aurait augmente
de plus de 40% sur les deux derniéres années et la méme tendance est observée sur le premier trimestre 2014.

J estledemnier crides
céramistes | Aprés
plusieurs mises en
garde guant & la dé-

térioration du secteur, Association
professionnelle des industries cé-
ramigues (APIC) vient de rendre
public un communigue qui tire la
sonnette dalarme : «LAssociation
ast préoccupse par la situation alar-
mante du secteur du revétement
céramigue du fait des importations
massives non regulées a des prix
de dumping manifestes, Et dajou-
ter : «alors que lensemble du sec-
teur a, ces derniéres années, de-
plove des efforts consiclérables en
investissant plus d't MMDH pour
maoderniser son outil de produc-
tion; offrir un procuit de qualite cer-
tifie aux normes internationales et
développer lemploi dans notre
pays, nous assistons aujourd’hui a
une anarchie totale dans le sectaur
des importations de revétement
céramique. Les importions de car-
reaux ont augmenté de plus de
40% sur les devx derniéres années
etla meme tendance est observée
surfe premier trimestre 2014, Cest
dire que la situation est critique at
les céramistes craignent le pire
Selon lAssociation, certaing impaor-
tateurs, pour la plupart étrangers
aumétier et sans aucune régle, im-
portent des carreaux ceramigques
issus dles stocks européens davant
la crise de 2008 & des prixde dum-~
ping et inondent le marché avec
des carreaux de qualité suspecte
sans aucune garantie ni confor-
mité aux normes en vigueur.

Mauvaise passe

Mais comment en est-on arrive la
7 Les raisons sont multiples, mais
deux dentre elles sont détermi-
nantes selon les céramistes : le
passage a la vitesse superieure
dans la libéralisation des
échanges avec |'Union euro-
péenne, surtout avec la fin des
barrieres douaniéres en 2012 et |a
crise économigue et financlére

o
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gue traverse la majorité des pays
du vieux continent, gui sest tra-
duite par une invasion du marché
marocain. A titre dexemple, les
constructions de logements en
Espagne sont passées de

200000 unités annuellement a
guelgue 50.000. Une chute libre
gui a pousse les entreprises qui
opérent dans les materiaux de
construction ajeter leur dévalu sur
le rovaume pour écouler leurs pro-
duits. Le résultat est une cancur-
rence acharnée aux entreprises
locales, laguelle ne se fait pas tou-
jours dans les régles delart. Dollle
recours des opérateurs marocains
au deépartement du Commerce
extérieur pour prendre des me-
sures de défense commerciale
afin de lirniter les dégats. Les céra-
mistes ne manguent pas de poin-
ter du doigt le «cholx» stratégique

d'un alignement sur la tendance
du commerce international en si-
gnant des accords de libre-
échange (ALE) a tour de bras, ainsi
que la crise éconamigue qui a
completement chamboulé la
donne en mettant 4 mal
les entreprises locales,
visiblernent prises de
court. Ces derniéres,
des PME en grande par-
tie, nétaient pas suffi-
samment fortes pour
faire face a la concur-
rence gui en découle.
Du coup, le ministere de tutelle
est constamment sollicité pour li-
miter la casse et endiguer linva-
sion des importations étrangeres.
Ce qui est loin dBtre une mission
de tout repos.

Terrain glissant

En effet, si de temps & autre, le deé-
partement du Commerce exte-
rieur défraye la chronigue en an-
nongant une nouvelle deécision, sa
tAche nest pas une mince affaire.
Ainsi en témoigne l'affaire de la
SNEP. qui a perdure pendant plu-
sieurs années. Sur le terrain, des
entreprises étrangeres et las im-
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Selon 'APC,
les stocks
européens
d'avant lacrise
de 2008
inondent

le marche,
créant une
véritable
anarchiedans
le secteur.

portateurs ne manguent pas din-
geniosité pour liguider leurs pro-
duits. Les pratigues passibles de
défense commerciale peuvent en
effet prendre plusieurs formes. Les
casles plus répandus sontceux ou
les entreprises étrangeres cassent
volontairerment les prix de vente
du produit exporté vers le Maroc, le
but étant de serrer Iétau autour
des entreprises locales jusqua ce
quelles jettent [2ponge. Cetle ac-
tion donne la possibilité au fournis-
seur de fixer librement ieg prix de
vente, loin de toute concurrence.
Ensuite, il v a la forme dont se plai-
gnent aujourd’hui beaucoup de
secteurs: les subventions. Certaing
pays accordent en effet des aides
a leurs entreprises exportatrices,
ce qui leur donne une bonne lon-
gueur d'avance sur les acteurs du
marché domestique guelles sou-
haitent envahir. Cette situation
donne du fil a retordre aux autori-
tés publigues, dautant plus que le
Maroc est lié par des ALE avec
quelque 55 pays. Une autre diffi-
culté réside dans les limites exis-
tantes entre le durmping ou limpor-
tation massive et la concurrence
tout court. Cest un terrain glissant
qui demande un traitement minu-
tieux. Il ne faut pas oublier que le
Maroc est régi par les accords de
[Organisation mondiale du com-
merce (OMC) et du coup, un abus
cles mesures de sauvegarde peut
mettre le royaume en porte-a-faux
vis-a-vis de lorganisation. Du coté
du ministere du Commerce exte-
rieur, on en est conscient. Le dispo-
sitif mis en place pour contrer ces
pratiques constitue une fransposi-
tion des régles et prescriptions per-
tinentes des accords de [OMC, qui
réglementent la question de la dé-
ferse commerciale, a savair lac-
cord antidumping, l'accord sur les
subventions et les mesures com-
pensatoiras, ainsi que laccord sur
les sauvegardes. @
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