Contrat de croissance a l'export

Le Souss affiche peu d'engouement

@ La région qui a une vocation exportatrice ne représente que 7% des entreprises signataires des contrats de
croissance a l'export en 2013 contre 62% pour Casablanca. Le méme taux est réalisé durant I'exercice 2014.
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® Lescale d'’Agadir d égi
liées a 'export au Souss.

mposition du prix dentrée

des fruits et légumes par

['UE aux pays tiers, penali-

sation des agrumes a lex-
port en raison de la gualité
gustative, mangue de coordi-
nation a lexport entre les prin-
cipaux opérateurs et les
groupes exportateur.. lescale
d'Agadir des rencontres régio-
nales de l'exportation initiee
en début de semaine par le
ministére délégue auprés du
ministére de 'Industrie, du
commerce, de linvestisse-

ment et de léconomie nume-

rique, charge du Commerce
extérieur a fait le tour des pro-
blématiques liées a lexport au
Souss. Durant les derniéres
années, les échanges com-
merciaux ont plus ou moins
enregistré une nette ameliora-
tion, mais la balance commer-
ciale des biens et des services
reste toujours déficitaire. Elle
est passeée de 22 MMDH en
2000 pour se situer a 123
MMDH en 2013, Cependant,
l'atténuation de ce déficit ne
peut se faire qua travers le dé-
veloppement d'une offre ex-
portable régionale compéti-
tive. «Certes le royaume a

les de l'exportation initiée en début de semaine a fait le tour des problématiques

conclu jusqua présent 56 ac-
cords de libre-échange cou-
vrant prés de 1,3 milliard de
consommateurs, mais ces
traités restent peu exploitables
sur le plan des avantages
commerciaux et douaniers en
raison de la faiblesse de foffre
marocaines, explique Moha-
med Abbou, ministre délégué
charge du Commerce exte-
rieur. En effet, loffre maro
caine est marquée par une

Le département

d’Abbou accélerela
finalisationd une

feuille de route pour
le développementde
I'offre exportable.

grande proportion de phos-
phates et de produits faible-
ment valorisés et transformes,
en plus d'une concentration
de lexport vers |'Union euro-
peenne, Dol la nécessité de
diversifier les marchés en vue
de minimiser l'attachement

Les

ou la dépendance des pro-
duits marocains vis-a-vis du
marché européen, surtout
aprés les nouvelles disposi-
tions afférentes au régime
d'acces des fruits et légumes,
qui seront en vigueur au mois
doctobre. Parmi ces mar-
chés-cibles figure la Russie, le
marché nord-américain, mais
aussi le continent africain, qui
représente depuis des années
une réelle opportunité pour le
developpement
de loffre expor-
table en général
et pour les pro-
duits  agroali-
mentaires  en
particulier. Les
pays de [Afrique
ont affiche une
croissance  su-
perieure a la
moyenne mon-
diale (5,3%
contre 4%) durant la derniére
décennie. Toutefois, la ques-
tion de la logistique (en loc-
currence aérienne) constitue
une entrave pour accéder aux
marchés lointains, mais aussi
le degré de concentration de
la structure des entreprises
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exportatrices. «5i le Maroc
disposait denviron 5000 en-
treprises exportatrices, seule-
ment 500 ont des activités ré-
quliéres a lexport et 92% de
ce-tissu ne deépasse pas un
chiffre daffaires égal a 50
MDH?», ajoute le ministre. De
surcroft, les programmes dé-
diés alexport, notamment les
contrats de croissance a lex-
port, laudit a lexport et lappui
aux consortiums dexporta-
tion nont pas connu beau

coup dengouerment au ni-
veau des régions par rapport
4 la taille du tissu exportateur.
Cest le cas de la région du
Souss-Massa-Draa quia une
vocation traditionnellement
tournée vers lexport en raison
de son activité agroalimen-
taire et lexport des fruits et é-
gumes. A cet égard, elle est
classé 3° et ne constitue gue
7% du total des entreprises si-

gnataires des contrats de
croissance a lexport au ni-
veau national, lesquelles
étaient au nombre de 74 en
2013 tandis que 129 dossiers
ont été déposés en 2014
Sagissant du programme
daudit & lexport et de celui de
lappul aux consortiums dex-
portation, la région repré-
sente seulement 4% du nom-
bre des entreprises
bénéficiaires. Cest pour cela
que le département dAbbou
est en train de finaliser sa
feuille de route urgente pour
le développement de loffre
exportable. Le plan est dé-
cliné autour de latténuation
de la balance commerciale a
travers la promotion des ex-
portations en plus de l'aug-
mentation de la plus-value
des produits marocains. @
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