— L'ANNEE DEVRA S'ACHEVER SUR UNE BAISSE PLUS PRONONCEE

Matériel agricole : les ventes de tracteurs
chutent de 27% a fin ao(t

@ Environ 2 000 umtes écoulées sur Ees huit premiers mois de l’annee B Face a la multiplication des
impayés des agriculteurs, les banques se montrent plus réticentes pour financer ’achat d’'un nouveau
matérisl ® Meme les dlstnbuteurs exigent le paiement en cash.

es craintes des impor- :
tateurs du matériel :
gricole se confir-

ment! Les agriculteurs :
trouvent effectivement :
du mal & rembourser les !
échéances des crédits qui :
leur étaient consentis pour :
I’achat du matériel, et
ce, en raison entre autres :
d’une campagne agricole :
moyenne. «Les exploitants :
ont réalisé des rendements :
30% wmoins bons gue I’ armee :
dernidre, ce qui a limité signi- |
flcartvement leur capacité :
de remboursement déja mise |

a l'épreuve, pour plusieurs :
dentre eux, d cause des diffi- :

cultés de commercialisation de

lewrs récoltes», estime le chef !
de ]a division commerciale :
chez un opérateur du sec- ;

teur.

Cette situation a pousse |
les banques a appliquer |
des conditions de plus en !
plus strictes, guitte a refu- ;
ser plusieurs dossiers. Ceci |
tire naturellement les ventes :
vers le bas. A fin aoft, se- ;
lon les déclarations receu- :
pées des gros importateurs :
i banques & financer les

du secteur, les ventes des

tracteurs ont encore chute !
de 27% par rapport 4 la:
i méme période de "année :
derniére qui était déja une :
année baissiére. Le marché !
tournerait aurour de 2 000 :
: unités sur les huit premiers !
mois de ’année. Pour le :
reste du gros matériel, la |

baisse est plus prononcée.

Par exemple, les ventes de !
moissonneuses batteuses !

n’ont pas dépassé 5 unités

sur toute 'année, selon un :

importateur.

Hormis la réticence des :

achats vu la multiplication :
des impayés chez les agri- :
culteurs, les opérateurs :
sondés affirment a I'unani- :
mité qu’ils refusent le crédit :
direct qu’ils octrovaient 4 la :
«Awant, nous ac-:
cordions des facilités, notam- :
ment Deffet de commerce qui :
| peut aller jusqu’a 120 jours |
ou méme la reconnaissance :
de dette. Nous érions obligés a !
¢ repoir notre mode de patement
comme cela §’est tmposé dans
¢ plusieurs secteurs», explique :
un commercial de I"établis- :
¢ sement K. Slaoui.

clientéle.

Le petit matériel ne se
vend pas mieux

que traverse le marché a ete

aggravée par les difficultés :
de la filiére des agrumes. Un :
! commence également a se

opérateur rapporte que plu-

sieurs sociétés n’ont enregis- :
tré aucune vente dans cetre :
filiére qui générait pourtant :
une bonne partie du chiffre !
d’affaires du secteur aupa- :
ravant. «ll n’y a pas du tout :
i sans dissuader plusieurs

de demande émanant de ce

segment, vit que beaucoup :
: regardants sur le prix. Tou-
! tefois, Pampleur de la baisse

d’agriculteurs ont carrément
arrété de produire au leu de

vendre lewr récolte d des prix :
i de la subvention a quelques
: outillages faisant partie du

trois fois moins élevés que le
prix habituel, expliquent-ils,

Le matériel d’accompa- :
gnement n’est pas mieux lo- |
ti. Ainsi, les ventes de petit :

outillage de traitement, de
récolte, de transformation
et d’élevage sont également
en baisse.

En I'absence de statis-
tiques sur ce segment, les
opérateurs rappellent que
cette année est en retrait. Ils
disent ne pas avoir senti de
demande exceptionnelle en
mars, avril et mai qui sont
normalement des périodes
de pic, sachant que le petit
outillage est lié directement
4 la récolte. ol ne faut pas oui-
blier gue la mécanisation vient

¢ du racteur. Si celui-la n’a pas
i encore pénéiré le tissu agricole,
i le marériel d’accompagnement
| ne peut pas se vendre wienx
Cette baisse de régime :
: rateur.

i seuls, commente un opé-

L’effer de la TVA qui a
concemeé quelques matériels

faire sentir, surtout pour les
importateurs opérant dans
les circuits transparents.
Ces derniers se voient obli-
gés d’augmenter leurs prix
de 10%, ce qui n’est pas

exploitants de nature tres

est atténuée par ’extension

matériel d’accompagne-
ment =
MADUFEL DARIF

Un espoir de reprise, mais
pas avant mars 2015

Les industriels et distributeurs ne croient pas trop en
une éventuelle reprise, du moins dans Uimmédiat.
Pour eux, ce n'est qu'a partir de mars 2015 qu'ils
peuvent entrevoir une petite éclaircie. La majorité

des agriculteurs sont aujourd’hui beaucoup plus
préoccupés par l'optimisation de leur campagne
d’élevage en misant sur des ventes consequentes avec
les prix espérés durant la période de 'ATd. «lls ne
peuvent placer les produits de ces ventes de moutons
qu’a partir de décembre voire en début d’année»,
explique-t-on auprés des opérateurs. D'ou le calme
qui risque de durer dans le secteur des équipements

agricoles m
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