Céreéales

LaFranceala(re)conqguéte
du Maroc

® Alors que les exportations frangaises des céréales a destination du Maroc sont
en baisse, en raison de la forte concurrence russe, les opérateurs frangais comp-
tent reconquérir des parts de marché. A la veille de l'ouverture du marche des
importations, le contexte sannonce des plus propices.

J mportante  délégation
dexportateurs francais de
céréales, présente a lédi-
tion 2014 des rencontres

franco-marocaines des céréales,
qui sest tenue, hier mardi 3 Casa-
blanca, en dit long sur lappétit
grandissant des opérateurs de
[Hexagone pour le marché maro-
cain. lls etalent en effet plus d'une
trentaine, représentant autant de
sociétés frangaises rl’exporr no-

tamment de blé tendre, 4 faire le
déplacement & Casablanca, pour
une rencontre quia tout lair d'un
salon de promotion. En face, une
centaine dimportateurs maro-
cains, qul comme chaqgue année,
saisissent cette occasion pour sen-
queérir de la production frangaise et
partant, mondiale des céréales
ainsi que de l&volution des cours
sur les principaux marchés interna-
tionaux: Cette année, les importa-
teurs marocains sont rassures
puisque la production frangaise &
éte satisfaisante et au niveau mon-
dial, les prévisions anticipent méme
un nouveau record. De guoi dissi-

per les craintes sur les importations
notamment a partir de la France,

principal fournisseur du Maroc
jusqua ces derniéres annges. De-
puis peu, en effet, les importations
marocaines en provenance de
Hexagone ont connu une baisse
significative qui nest pas sans in-
quiéter les Frangais. Cest en effet
tout [enjeu de cette 17e édition des
rencontres franco-marocaines de
céréales quorganise réguligrerment
le groupe France Export Céréales.
Selon, Jean-Pierre Langlois-Berthe-
lot, président de cet organisme, la
nouvelle récolte frangaise 2014 a
été d'un volume important avec
prés de 37 millions de tonnes de ble
tendre moissonneées el «dlne gua-
lité plus hétérogene que dordi-
nairex. La qualité est, en effet, largu-
ment qui a été le plus mis en avant
par les operateurs frangais pour gui
«la segmentation de la collecte per-
met de répondre comme chaque
année aux besoins variés des im-
portateurs historigues comme le
Maroc»

Concurrence russe

Largument de vente qui sappuie
surla qualité de la procluction fran-
caise et sur lexcellence des rela-

tions entre les deux pays nest pas
fortuit. Dabord avec les prévisions
de production mondiale record,
les importations sont en nette
baisse et les prix ne cessent de sui-
vie cette baisse. |l devient ainsi
assez stratégicue pour les exporta-
teurs frangais de consolider leur
marché traditionnel surtout qu'ils
sont fortement bousculés au
Maroc. Il convient de préciser
cuen depit dune production na-
tionale moyenne, le marché maro-
cain attise des convoitises. «Cette

année, le Maroc a connu une pro-
duction de céréales moyennes»,
souligne-t-on aupres de France Ex-
port Céréales. Selon les chiffres
communigués par [Office national
interprofessionnel des céréales et
des légumineuses (ONICL), le
cumul des importations maro-
caines de céreales a atteint 44,4
Max a fin mars 2014. A cette date,
les importations des céréales pro-
viennent principalement de la
France (31%), du Bréesil (24%), du
Canada (13%), de IArgentine (11%)
et de [Allermagne (9%). De ce fait,
«le royaume devra importer une
grande partie de ses besoins pour
satisfaire sa consommations, es-
time Jean-Pierre Langlois-Berthe-
lot, «La fFrance est un partenaire ri-
vilégie du Maroc et gréce a la
régularité de sa production, elle se
positionne comme un partenaire
historique et un fournisseur incon-
tournable du royaumes, a rappelé
ajuste titre le chef du service éco-
nomique de |ambassade de
France au Maroc. Les importations
marocaines intéressent, done, bien
des opérateurs et si jusgue-a, ce
sont les exportateurs frangais gui
sadjugent parfois jusqua 60 a70%
des parts du marche marocain, la
tendance risque de se renverser
Lalerte a été donneée cette année
ol les importations marocaines de
la France ont fortement régresse
au profit, principalement, de la Rus-
sie. Selon des experts gui nont pas
hésité a anticiper que les importa-
tions marocaines a partir de la
France ne représenteront au
mieux que 20 a 30% cette année,
une perte de marché certes, mais
au vu de loffensive menee au
Marog, taut laisse craire que les ex-
portateurs frangais n'ont pas en
coredit leur dernier mot. o
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EVOLUTION DES EXPORTATIONS FRANGAISES DE BLE TENDRE AU MAROC
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Baisse en vue sur les marches

® Les perspectives d’'une campagne mondiale rec
des cours des céréales sur les principaux marchés i
nouvelle pour le Maroc, méme si les specu

J estuneimportante nou-
velle pour le Maroc, gros
importateur de matieres
premigres, notamment

de blé tendre. Les cours des ce-
réales sur les principaux marches in-
ternationaux continuent sur leur
tendance baissiere en raison notam-
ment des perspectives d'une cam-
pagne mondiale excellente en tous

Labaisse des prix
actuels nedoit pas

cacherlaforte
volatilité du marche.

points de vue, mais aussi des re-
ports de stock des précédentes
campagnes, «Nous assistons ces
derniers mois & une révision régu-
lidre des cours des céréales a cause
de la récolte mondiale qui va attein-
dre un niveau record mais aussi du
stock mondial un peu lourd qui in
duit, depuis guelgues mois, une
baisse des prix», a ainsi explique Re-
naud de Kerpoisson, le président de
Iorganisme frangais Offre et de-
mande agricole (ODA), spécialisé
dans le conseil, la gestion et la com-

mercialisation des céréales. Renaud
de Kerpoisson intervenait mardi der-
nier 4 loccasion d'un séminaire or-
ganisé par BMCE Capital Markets
autour de la question des importa-
tions face aux marchés des matieres
premiéres agricoles. Pour e spécia-
liste des marches des matieres pre-
miéres, les prix actuels sont extré-
mement bas et, en 2015, la situation
devrait au mieux se stabiliser.
En effet, en 2014 déja, les coults
de production sont supérieurs
au prix de vente. De ce fait, il
faudrait continuer & surveiller
l'évolution de la situation avec
des risques gue le marché se
reprenne. «Les agriculteurs ont
intéréts a stocker et a reporter
une partie de la récolte de
2014, atoutefois estimé de Kerpois-
son, pour qui il ne faut pas attendre
pour acheter.

Spéculation

Il est vrai que, comme le laissent
penser les chiffres sur les stocks et
la production mondiale de céréales,
la baisse des prix va encore se pour-
suivre, mais il est prudent de ne pas
écarter les risques de reprise du
marché qui reste «trés volatils, selon
notre expert A juste titre, le prési-
dent du directoire de BMCE Capital,

ord cette année accentue la baisse
nternationaux. ll s'agit d’'une bonne
lations peuvent changer la donne.

Khalid Nasri, a indiqué gue «a baisse
des prix actuels ne doit pas cacher la
forte volatilité du marchés. Lévolu-
tion des cours des matiéres pre-
migéres ne tient pas, en effet, compte
des seuls production et stocks, mais
aussi diautres facteurs conjoncturels
comme la spéculation, des déci-
sions politiques ou des problemes
logistiques. Les exemples en la ma
tiere ne manquent pas, dou la pru-
dence qui caractérise le marche des
matiéres premieres avec lapparition
d'indices financiers adossés a des

Les Eco du 1¢7/10/2014

matiéres premiéres. «/l y a un reel
enjeu dans lévolution des cours des
matiéres premiéres», a insisté Khalid
Nasri 8 fendroit des opérateurs maro-
cains présents a la conférence. Le
preésident du directoire de BMCE Ca-
pital a profité de loceasion pour pre
senter, jJustement, aux opérateurs I'Liti-
litg et lintérét des instruments
financiers qui peuvent leur permettre
de préserver leur marge. «Le recours
3 ces instruments financiers est inévi-
tablex», a averti Khalid Nasri. Cest en
tout cas ce que laisse transparaitre
lintérét grandissant des fonds specu-
latifs pour le marché des matieres
premiéres agricoles, et qui peuvent
changer les cours des produits. @
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