UN MODELE POUR LA PLATEFORME DE ZENATA

Loglsthue de gros contrats pour SNTL Supply Chain
a Mohammédia

E Samsung, Toyota du Maroc lkea, Renau!‘t DMM ou encore Leom Cables y ont loué des entrepots
m Le gérant propose une offre intégrée comprenant des espaces de stockage et des services a valeur ajoutée.

e modéle de la plate- !
forme logistique de !
a Société nationale ;

de transpert et de logistique !
(SNTL) a Mohammédia !
pourrait-il servir d’exemple !
pour la commercialisation de !
la zone logistique de Zénata
qui est développée par la !
méme SNTL ? Cela pourrait :
étre le cas. En effet, alors que !
la seconde peine a trouver :
des locataires pour ses entre- :
pots (www . lavieeco.com), la :
premicre semble avoir atteint :
un niveau de maturité qui |
lui permet d’attirer de gros :
clients. Preuve en est ces !
multiples contrats que vient !
de conclure SN'TL Supply :
Chain, quelgues mois 4 peine :
aprés sa restructuration. Sam- |
sung, Toyota du Maroc, Tkea, |
Renault, DMM ou encore !
Leoni Cables sont désormais |
clients de cette plateforme a :

travers la filale de la SN'TL,

nous apprend Mohamed Ben :
Ouda, directeur général de !

SNTL Supply Chain.

Les contrats signés avec ces :
opérateurs ont une durée al- :

lant d™un a cing ans et entrent
dans le cadre de la stratégie de
ces entreprises dédiée a I'im-
portation de produits en vue
de Papprovisionnement du

marché local, mais aussi leur §

acheminement vers d’autres
pays, notamment en Afrique.

C’est principalement le bu-
siness modéle adopté parla }
filiale de la SN'TL depuis sa §

restructuration qui a permis

un tel rush sur cette plate- :
. des~entrepéts aupres de sa :
! maison mére, propose a ses :
i clients une offre intégrée com-
! prenant des espaces de stoc- :
kage et des services & valeur :
ajoutée comme la gestion de !
stocks, des solutions de suivi :
et de performarice, le conseil
En d’aurres :
termes, SN'TL Supply Chain ;
est davantage un fournisseur |
de solutons logistiques qu'un :
simple loueur d’espaces de :

forme.

SNTL, un fournisseur de
solutions logistiques

Jusqu’alors, SNTL Supply !
Chain érair une joint-ven- :
ture entre SN'T'L et Damco,
dénommée SNTL Damco
Logistics, qui €tait deficitaire |
de plusieurs millions de DH. ;
Apreés le rachat par la SN'T'L
des parts de son partenaire :
en mai dernier, une opera-
! tion de restructuration a été :
enclenchée. La dénomina- :
tion de la filiale a été chan- |
¢ gée et la nouvelle entité est |

complétement opérationnelle

depuis juillet dernier. Cette !

derniére, qui elle-méme loue

en logistique...

stockage.

C’est ce modéle qui semble
aujourd’hui séduire les clients, !
surtout quand ceux-ci sont de :
i grands groupes internationaux
comme Samsung ou Léoni. :

Certes, le top management :
de SNTL Supply Chain pré- :
fere faire valoir agressivité *
commerciale dont la sociéé a |
fait preuve ces derniers mois, |
la politique RH qui a permis :
de faire ressortir des équipes !
le meilleur d’eux, ou encore le !
sérieux dans sa relation avec !
les clients comme raison du |
succes que entreprise connaft :
et la culture anglo-saxonne :
i qu'elle adopte.

Zénata boudée a cause
des prix

tement de pouvoir attirer des
entreprises en offrant des solu-
tions intégrées comme celles
proposées aujourd’hui par
SNTL Supply Chain. C’est
d’ailleurs la 'un des défis
majeurs qu’espérent relever
les pouvoirs publics 4 travers
la smratégie de développement
de la compétitivité logis-
tique. A ce jour, la zone de
Zénata n’a pas encore atteint

i cet objectif, pour des raisons
i inattendues. Au lieu de miser
: sur la qualité de service, les
i opérateurs attendus dans la

Cependant, force est de re- ;
connaitre que ¢’est surtout la !
capacité de Pentreprise a pro- |
poser des offres custumisées |
aux clients intégrant tous les :
volets de la chaine logistique, |
y compris le consulting ou !
autres besoins du client, qui :
fait réellement la différence. :
Cela veut-il dire pour autant :
i que appel a locataires et le :
modéle de la zone de Zénata :
manquaient d’atours sem- |
blables ? Peut-&tre pas a ce |
point. L’espoir des initiateurs :
du projet de Zénata était jus- :

plateforme ont préféré jouer
la carte du prix de location.
Celui-ci, ayant été fixé a 45
DH le métre, a semble-t-il été
déecourageant. Clest du moins
la version des opérateurs. Mais
a voir le succeés quiest en train
de connaitre la plateforme de
Mohammeédia qui, selon nos
sources, est commercialisée a
des prix comparables a ceux
de la zone de Zénata, il n’est
pas exclu que les opérateurs
les plus réricents finissent par
céder, et ce, peut-8tre méme
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