Holmarcom s'offre JNP

® Le groupe vient de faire I'acquisition de la société de production
de concentrés de jus, Juice & Nectar Partner (JNP). Le groupe consolide
ainsi son pole agro-industriel.

éveloppement de la

grande distribution,

amélioration du pou-

voir dachat de la
classe moyenne, diversification
de l'offre et un programme de
développement de la filiere
d'agrumes dans le cadre du Plan
Maroc vert. Ce sont la autant
darguments plaidant en faveur
du développement du marche
des jus au Maroc. Cest une
donne que le groupe Holmar-
com a bien intégre dans sa stra-
tégie. En effet, le groupe vient
de faire l'acquisition de la so-
ciété de production de concen-
trés de jus, Juice & Nectar Part-
ner (JNP). Une acquisition dont
le montant n‘a pas encore été
dévoilé et qui devrait permettre
au groupe de procéder a la
consolidation de son podle agro-

industriel tout en renforgant son
positionnement déja conforta-
ble sur le secteur agro-alimen-
taire au Maroc. Pour son presi-
dent-directeur géneéral
Mohamed  Bensalah, son
groupe «a toujours tenu a contri-
buer a la valorisation des poten-
tialités dont regorge le Maroc».
Sur ce point, le groupe peut
s'appuyer sur sa longue exper-
tise en tant que producteur agri-
cole exploitant différents do-
maines qui produisent une
grande variété de fruits, dolives
et de céréales, dans ['Oriental et
la région d'Oulmés. Autres fac-
teurs favorisant la pénetration
par le groupe du marche des jus
au Maroc, les perspectives
dévolution du secteur qui sont
positives. Cette evolution de-
vrait étre générée par le pro-

gramme de développement de
la filiere dagrumes dans le
cadre du Plan Maroc vert. La
stratégie table, entre autres, sur
«un développement des debou-
chés en oranges sur 3 geogra-
phies (forte croissance attendue
du marché national, reconquéte
de parts de marché UE, montée
en gamme des nouveaux mar-
chés clés)». Elle table aussi sur le
développement de la quantite
et de |la qualité (augmentation
des surfaces plantées de
80.000 ha & 110-115.000 ha, ra-
tionalisation des techniques d'ir-
rigation, renouvellement des
vergers vieillissants, systeme |o-
gistique efficace et fiable, pro-
motion des exportations,
R&D).Ceci étant, il faut rappeler
que NP, créée en 2006 est spe-
cialisée dans la transformation
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Le montant
de l'opération
d'acquisition
n'a pas encore
été dévoilé.

industrielle de fruits et plus par-
ticulierement les agrumes pour
produire des concentrés de jus,
destinés aux industriels et aux
reconditionneurs aussi bien du
marché local que du marche eu-
ropéen. Lentreprise est egale-
ment productrice de concentres
de jus biologique. Dailleurs, elle
est ['unique productrice maro-
caine de jus concentré bio, cer-
tifié par lorganisme international
Ecocert. Pour sa part le groupe
Holmarcom est présent dans
différents secteurs dont l'assu-
rance, I'immobilier et les eaux
minérales via la sociéte les Eaux
minérales dOulmes (Oulmes et
Sidi Ali). Il intervient également
dans le secteur du the a travers
sa filiale Somathes (Souiri, Kafila
et Ménara) et dans le secteur de
I'huile dolive par le biais de sa fi-
liale les Huiles dolives de la Me-
diterranée. Holmarcom est aussi
présent dans les services logis-
tiques liés & I'importation et la
distribution de produits cerea-
liers (Mass Céréales Al Maghreb,
Yellowrock et Acylog). ]
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