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Hiolle Industries s'ouvre

sur le marche local

® Le secteur ferroviaire et les solutions industrielles relatives a l'environnement sont les
principaux créneaux que Hiolle Industries veut développer au Maroc. Pour cette activite,

I'industriel prévoit un taux de croissance annuel de 10%.

pres une dizaine dan-

nées dexpérience au

Maroc pour le compte

de la France, la société
frangaise Hiolle Industries, spé-
cialisée en automatique et en ro-
botique, décide de pénétrer le
marcheé local. En effet, l'industriel
vient de lancer la sous-traitance
au profit du marché local, et
fonctionne aujourd’hui sous la
dénomination Hiolle Industries
Maroc. «Nous avons effectué des
études de marché par le biais
d'un cabinet spécialisé, et nous
avons constate que le Maroc re-
gorge de potentialités», déclare
Véronigue Hiolle, présidente du
directoire du groupe Hiolle Indus-
tries. Ainsi, deux principaux cré-
neaux seront développeés. Il sagit
de la maintenance ferroviaire et
des solutions industrielles pour

l'environnement. Pour ce qui est
de la maintenance ferroviaire, l'in-
dustriel envisage de développer
son atelier de cablage, parallele-
ment a dautres activités du
groupe. Ainsi, Hiolle Industries

Maroc compte investir, dans un
premier temps, dans les moyens
humains en renforcant les
équipes, a travers le recrutement
de techniciens et ingénieurs qui
seront chapeautés par des enca-

drants frangais en vue deffectuer
un transfert technologique. Par
rapport a l'environnement, I'in-
dustriel propose une offre rela-
tive a la construction de stations
dépuration, de centres de tri de
déchets ménagers, ou encore le
dessin des réseaux dassainisse-
ment. «Nous disposons dun sa-
voir-faire, non des moindres, en
matiére de construction de cen-
tres de tri. Nous avons été les pre-
miers a en construire en France,
en 1989», précise la présidente.
Dailleurs, la société compte déja

BEG un client au Maroc. Il sagit de la
. ville de Meknes, qui a lanceé un
SOCiH . B s

pte déja un appel doffres pour la création

client au Maroc. 11 4'Un centre de tri de dechets me-
sagitdelaville nagers. Pour mener & bien cette
deMeknés, quia mission, I'industriel a organise

:_la,g?fér:s“apg?; une journée portes ouvertes a
c,éaﬁonp:.ﬂn destination des opérateurs dedif-
centredetride férents secteurs et durant la-
déchets quelle un intérét particulier pour
ménagers. le secteur ferroviaire sest fait sen-

tir. L'autre étape de développe-
ment consiste a élargir latelier de
céblage de Casablanca. Concer-
nant le développement du
groupe, les dirigeants misent sur
une croissance annuelle de lacti-
vité de 10% au Maroc. &
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