Les ambitions du groupe
Sitech au Maroc

BTP. Le leader mondial de la distribution de technologies de construction vient de s'implanter dans le
Royaume, via la création de Sitech MCGE. Basée a Casablanca, cette nouvelle structrure entend profiter des
opportunités, notamment les chantiers routiers, ferroviaires, portuaires, aéroportuaires... s ROLAND AMOUSSOU

travers un partenariat avec
AllPro Maroc, filiale de Tractafric
Equipement (groupe Optorg),
itech s’est implanté dans le
Royaume dans I'objectif de desservir le mar-
ché national. Baptisée Sitech MCGE, cette
nouvelle structure va fournir les produits de
la marque Trimble aux entreprises opérant
dans le génie civil. «Le Maroc est un marché
important pour la construction en général. La
division Civil Engineering and Construction se
devait d'y avoir une représentation pour offrir
lintégralité de sa gamme pour une industrie
en quéte de solutions viables, dans un contexte
concurrentiel tendu, essentiellement motivé
par la présence d’entrepreneurs du monde
entier et qui les met face d un défi exigeant en
termes de compétitivité», explique Patrick
Favé, responsable des ventes de Sitech pour
la région Afrique du Nord. Notons que le
leader mondial de la distribution de techno-
logies de construction représente exclusi-
vement les marques Trimble et Caterpillar.
Selon le top management de I'entreprise, la
demande sur le marché marocain est forte
et croissante. «Les Entrepreneurs marocains
sont sensibles aux gains importants que pro-
curent les nouvelles technologies de guidage,
de gestion de flotte et de reporting de produc-
tion en temps réel», souligne Patrick Favé.

Le Maroc, comme hub pour le
marché africain

Ainsi, a court et moyen terme, Sitech MCGE
se fixe comme objectif d’équiper progres-
sivement les entrepreneurs des Travaux
Publics pour les chantiers routiers, ferro-
viaires, portuaires, aéroportuaires, avec des
équipements de guidage topographique et
de gestion de flotte. Le top management
souligne d'ailleurs, que les systémes de
technologies de construction proposés per-
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20 MDH

C’est le chiffre d’affaires visé par Sitech
MCGE pour sa premiére année d’activite.

mettent d’améliorer de maniere significative
le déroulement des projets, d’'augmenter
considérablement la production, d’accroi-
tre la précision tout en réduisant les cofits
d’exploitation, ainsi qu’une hausse significa-
tive des bénéfices nets. La nouvelle structure
basée & Casablanca entend notamment
s’étoffer, considérablement, dans les mois

et les années a venir pour répondre a la
demande. Sitech MCGE table d’ores et déja
sur un chiffre d’affaires de 20 millions de
DH pour sa premiére année d’activité. Les
technologies proposées par ["entreprise

ont déja séduit certains grands donneurs
d'ordre comme 'ONCF (Office national des

G

chemins de fer). En effet, elle vient d'instal-
ler un systeme de guidage pour le compte
de la Société générale des travaux du Maroc
(SGTM) concernant le chantier du TGV,
piloté par l'office. Sitech MCGE s’appréte
également  installer un systéme de guidage
pour le compte du groupe Mojazine (spécia-
lisé dans le BTP) sur un chantier & Casablan-
ca. «L'important schéma directeur du Maroc,
initié par le Roi, incluant des zones logistiques,
lélargissement et la création de routes et
d'autoroutes, de Lignes Grandes Vitesses(LGV)
ou d’extensions portuaires est une opportunité
pour nous. Ces projets vont susciter un intérét
particulier des entrepreneurs pour les techno-
logies de pointe et pour U'expertise de Sitech

en vue d’optimiser un savoir-faire marocain
réputé dans le domaine de la construction et
des Travaux Publics», précise le top manage-
ment. Soulignons aussi, que Sitech entend
faire du Maroc son hub pour développer ses
produits sur le marché africain. Le Came-
roun, le Gabon et la Guinée équatoriale sont
dans sa ligne de mire. l
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