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Fconomie

Accord agricole

Tout ce qu'il faut savoir

@ L'accord agricole entre le Maroc et |'Union européenne (UE) est au coeur
d’une bataille juridico-politique. Les ECO en explique la teneur et les enjeux.

QU'EST-CEQUELACCORD

AGRICOLE?
L'accord de 2012 a une vocation
commerciale qui se propose de
mettre en ceuvre, de maniere pro-
gressive, une plus grande libéralisa-
tion des échanges réciprocues des
produits agricoles, des produits
agricoles transformés, de poissons
et des produits de la péche. Il
sajoute aux trois anciens proto-
coles agricoles et de la péche (1, 2,
3) de [Accord dassociation. Les né-
gociations ontduré troisans, a par-
tir de 2006. Le processus de ratifi-
cation par le Conseil européen et le
Parlement & Strasbourg sest
étendu sur trois laborieuses an-
nées.

QUELS AVANTAGES
LE MAROC TIRE-T-IL DE
CETACCORD?
Tous les produits agricoles maro-
cains bénéficient de lacces libre, a
lexception d'une liste limitative de
quelgues produits (liste négative).
Cette liste comprend les produits
les plusimportants du point de vue
des exportations agricoles maro-
caines : Tomate, clémentine, fraise,
concombre, courgette et ail. «Ces
produits bénéficient, certes, de ré-
ductions ou dexonérations tari-
faires, mais restent fortement enca-
drés par des contingents, des
calendriers, des prix dentrée», ob-
serve Najib Akesbi, professeur a
Institut agronomique et vétérinaire
de Rabat et spécialiste des ques-
tions agricoles, dans sa récente
étude, «La guestion agricole dans
les relations euromarocaines». Cest
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le cas de la clémenting, de la to-
mate ou des fraises. Entre 2012 et
20715, le contingent global de la to-
mate a augmenté de 22%. Cepen-
dant, «le contingent de la tomate
reste de surcroit, non seulement
mensualisé (entre octobre et mai),
mais encore décliné selon le dispo-
sitif du «quota additionnel»». Ce cri-
tére est assorti de sanctions en cas
de dépassement de contingents.

QUELS AVANTAGES
LUETIRE-T-ELLEDE CET
ACCORD?

L'UE aspire a appliquer le principe
de réciprocité. «Apres avoir été pas-
sablement engagé dans le précé-
dent accord, il devait se déployer
pleinement pour ciésormais pren-
dre résolument le chemin du libre-
échange», explique Akesbi. La libe-

Chronologie des accords Maroc-UE

1969 : Accord commercial Maroc-UE
1976 : Accord commercial et soutien financier de I'UE

1996 : Accord d'association

2003 : Signature de I'accord agricole Maroc-UE
2008 : Signature du Statut avancé
2012 : Signature du nouvel accord agricole

2013 : Adoption du plan d’actions Maroc-UE et du Partenariat pour

la mobilité et lancement des négociations pour 'ALECA

2015 : Décision de la Cour européenne d’annuler I'accord agricole
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ralisation des exportations euro-
péennes vers le Maroc sest faite
dans le cadre de trais listes, la pre-
miére concerne les produits totale-
ment libéralisés (semences, graines
oléagineuses, les huiles brutes, café
non torréfig, etc...). La deuxieme
liste est soumise aux contingents
(mais, beurre, avocat) et la troi-
siéme des non libéralisés (produits
les plus sensibles : ble, viande bo-
vine et ovine). «Cette derniere liste
est une liste négative marocaine.
Néanmoins, les droits de douane
auxquels ces produits sont soumis
sont dun pourcentage determing,
mais dans la limite d'un contingent
tarifaire donné», analyse Akesbi.

QUELEST LEBILAN POUR
LE MAROC TROIS ANS
APRES?

«Le régime daccés des produits
agricoles marocains aux marches
européens reste fortement limitée
par les dispositifs de protection, es-
sentiellement non tarifaires et
concernant précisément les pro-
duits que le Maroc est en mesure
dexporter de maniére significative
vers ces marchés». L'arsenal protec-
tionniste de I'Europe est toujours le
méme : Quotas, calendriers, prix
dentrée, normes de qualite, etc...
«Ce sont ces obstacles et non les

tarifs douaniers qui ont entravé le
développement des exportations
marocaines depuis plus de 40 ans»,
rappelle Akesbi. Lépisode des nou-
velles dispositions modifiant le re-
gime daccés des fruits et légumes
aux marchés de I'UE en 2014 ren-
seigne sur les mesures protection-
nistes prises par I'UE, sous la pres-
sion des différents lobbies
européens du secteur agricole.
Ces différentes manceuvres dimi-
nuent la competitivité.

ETPOURLUE...?

Le régime dacces des produits
agroalimentaires européens au
marché marocain réalise un «saut
qualitatif», depuis laccord de 2012,
décrit Akesbi. Et dajouter : «Cet ac-
cord érige le libre-acces en regle et
la protection en exception, allant
jusqua établir des listes et des ca-
lendiriers de libéralisation devant
aboutir. en une décennie, a permet-
tre & la trés grande majorité des pro-
duits agroalimentaires européeens
détre écoulés, sans restriction, dans
le marché marocain». Selon les
données de UE, le Maroc devrait li-
béraliser 45% de ses importations
agroalimentaires en provenance
de 'UE immédiatement apres len-
trée de laccord proportion qui de-
vrait monter a 61%, cing annees
plus tard et 70% au bout des cing
années qui suivent.

QUITIRE, MIEUX, PROFIT
DECETACCORD?

A partir delanalyse du texte delac-
cord et de sa pratique, depuis les
trois premiéres années, Akesbi fait
le constat suivant : «Cet accord
reste trés en dega de la place que
I'UE prétend vouloir réserver au
Maroc dans la perspective du projet
euromeéditerranéen. La montagne
de belles promesses de la politique
européenne de voisinage et du
«Statut avancé» accouche dune
souris». Et de conclure : «Le nouvel
accord nest pas seulement dece-
vant parce que qu'il perpétue une
politique protectionniste néfaste
pour les exportations marocaines,
mais il peut aussi savérer dange-
reux parce que, pour la premiere
fois, il programme une véritable dé-
protection de pans entiers des sec-
teurs agricoles et agroindustriels du
pays». ®
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