
 

 

FORUM FRANCO-MAROCAIN DE LA SANTÉ  
MAROC – CASABLANCA - Du 23 au 24 février 2016 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

En partenariat avec :  

 

 VOUS ÊTES... 
 Un acteur de la filière santé : 

équipements et dispositifs 
médicaux, e-santé, ingéniérie, 
construction et gestion 
hospitalière, prestataires de 
service, secteur pharmaceutique 
(laboratoires, fournisseurs)… 
 

 VOUS VOULEZ... 
 Découvrir ou renforcer votre 

notoriété sur le marché 
marocain. 

 Vous positionner sur des projets 
d’envergure et être associé à la 
grande réforme en cours 

 Rencontrer des acteurs locaux 
ciblés, institutionnels, donneurs 
d’ordres publics et privés, 
associations et opérateurs 

privés 

Rencontrez vos futurs partenaires ou 
clients dans un cadre officiel et 

opérationnel et participez à des projets 
d’envergure à l’horizon 2020 



 

 

 Un secteur porté par différents programmes : une profonde réforme 
hospitalière qui vise à améliorer l’ensemble de la filière santé. Le projet 
Maroc-santé III a pour objectif d’améliorer l’offre de soins, de réhabiliter et de 
moderniser les équipements des centres de santé et des bâtiments, de 
reconstruire des hôpitaux, maternités, laboratoires. Le plan stratégique CHU 
2010-2020 à hauteur de 2 milliards € d’investissements financés à 49,5% par la 
BEI comprend la construction de 17 centres hospitaliers, 40 établissements 
hospitaliers et l’extension de 12 établissements, la réhabilitation d’hôpitaux 
existants, construction de 3 hôpitaux, acquisition de 2 hôpitaux mobiles… 

 Des projets d’envergures dynamisés par les investisseurs privés : le 
projet « Marrakech Health City » à l’horizon 2020 qui inclut une composante de 
tourisme médical, le CHU de Tanger, de Canceropôle de Fès, etc. 

 Le renforcement du partenariat public/privé : une nécessité pour combler 
le déficit de soin. 

 Une forte présence des bailleurs de fonds internationaux : La Banque 
Africaine de Développement est le 1er bailleur du Maroc. L’aide publique au 
développement émane de près de 80% des pays de l’UE, notamment de la 
France et l’Allemagne. L’AFD est le 1er investisseur au Maroc, son activité 
s’est diversifiée et s’est ouverte à des opérateurs publics. 

 Une réglementation en consolidation : refonte en cours de la loi sur 
l’exercice de la médecine, ouverture en 2015 du capital des cliniques aux investisseurs en vue 
d’encourager l’investissement privé en tant que levier d’investissement, dérogation au décret des marchés 
publics pour la construction des hôpitaux, mise en place d’un référentiel pour la construction d’hôpitaux. 

 Renforcement de la surveillance épidémiologique et développement des vigilances sanitaires : 
maladies chroniques, cancer, diabète, etc. 

 Un contexte actuel propice à l’offre française : une coopération franco-marocaine de longue date dans 
le secteur de la santé.  

 Vers l’Afrique Subsaharienne et francophone : une ouverture réelle vers de nouveaux marchés qui 
laissent augurer de belles perspectives de développement pour les entreprises françaises. 

 

Pourquoi participer au  

Forum de la Santé 
 Rencontrer de nouveaux partenaires et clients. 

 Présenter votre offre à des décideurs publics et 

privés (ministères, hôpitaux, fédérations, institutions 

marocaines, CHU, importateurs distributeurs).  

 Identifier les nouvelles et nombreuses 
opportunités du marché marocain de la santé et affirmer 
votre présence. 

 

Business France facilite votre prospection par des 
rencontres directes avec des acheteurs, des donneurs d’ordres, des distributeurs/agents.  

La Chambre Française de Commerce et d’Industrie Marocaine identifie les acteurs potentiels du 
marché, cible et organise des rendez-vous avec chacun d’entre eux. 

X
Le projet 
Maroc 
santé III, 
une 
profonde 
réforme 
hospitalière 



 

 

Le Programme 

mardi 

 
février 

 
COLLOQUE - Casablanca, siège de la CFCIM  
 
Plénière : ouverture officielle par le Ministère de la santé marocain 
Etat des lieux  du secteur et présentation de la politique de santé au Maroc : Les grands enjeux 
de santé - Le contexte sanitaire - Les programmes gouvernementaux et la stratégie de 
développement : Maroc Santé III ; Plan stratégique CHU 2010-2020 ; Stratégie sectorielle de santé 
2012-2016 ; L’accès aux services de santé, carte sanitaire ; Les nouvelles formules de financement. 
 
Présentation du savoir-faire français et de la politique française en matière de santé. 
 
Cocktail déjeunatoire de networking  
 
Six tables-rondes : 

1. Les politiques de partenariats publics – privés : échanges d’expériences 

2. La gouvernance et la gestion des services – Accréditation et certification  

3. La conception, construction et aménagement de centres de santé : l’hôpital du futur, le 
futur de l’hôpital 

4. L’équipement hospitalier, technologie pour les services de santé 

5. Les RRH en milieu sanitaire : la formation, la gestion des ressources humaines  

6. La numérisation en santé, du territoire à l’hôpital 

 

mercredi 

 
février 

RENDEZ-VOUS BtoB 
 
Un programme de rendez-vous personnalisés avec les opérateurs locaux, importateurs, directeurs 
d’hôpitaux, distributeurs, selon votre cible. 
 
Fin de la mission 

Ce programme est donné à titre indicatif et peut être modifié ! 

 

Cet évènement vous est proposé dans le cadre du programme annuel 
France Export soutenu par l’Etat. 

 
 
 
 

Descriptif de l’offre 
 

 Participation au forum santé comprenant : 
 Votre participation au colloque 
 Le déjeuner de networking du 1

er
 jour 

 Un programme de rendez-vous qualifiés B to B  
 Des informations marché 

 

1 850 € HT 
2 220 € TTC 

Notre offre ne comprend pas le voyage et l’hébergement, nous serons en mesure de vous communiquer des hôtels à tarifs négociés si vous le 
souhaitez. 

Notre offre comprend la création de votre Vitrine YOU BUY FRANCE : un espace web pour exposer pendant 1 an vos produits et savoir-faire sur www.youbuyfrance.com, le 
site mondial de promotion des exportateurs français. 

 
 
 
 

 HT TTC 

Participant supplémentaire 200 € 240 € 

Le guide des affaires au Maroc 50 € 60 € 

 
Abonnement d’une année à la base de données mondiales d’appel d’offres PROAO 

 
590 € 

 
708 € 

NOTRE OFFRE Date limite d’inscription : 20 janvier  2016 

NOS SERVICES COMPLÉMENTAIRES 

23 

24 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

BUSINESS FRANCE, VOTRE PARTENAIRE À L’INTERNATIONAL 

Avec son réseau d’experts sectoriels au plus près des décideurs locaux et 
des opportunités, Business France accompagne votre projet de 
développement export et vous ouvre son carnet d’adresses. 
 
Les entreprises qui ont fait appel à nos prestations témoignent de : 
• 8 sur 10 ont pu identifier de nouveaux contacts à potentiel. 
• 4 sur 10 développent au moins un courant d’affaires dans les 2 ans (enquête 
IPSOS 2013). 
 

 Aides au financement 
Financez les dépenses liées à  votre 
développement international avec Bpifrance,  
en partenariat avec Business France 
(www.bpifrance.fr). 

Pensez également à l’assurance prospection 
COFACE, partenaire de Business France,  
pour couvrir les frais liés à votre participation  
à cet événement. 

 
 

Business France 
77, boulevard Saint Jacques - 75014 PARIS 

Tél : +33(1) 40 73 30 00 - Fax : +33(1) 40 73 39 79 
www.businessfrance.fr 

Crédit photos : fotolia.com - istockphoto.com 

 

 

Pour toute information  
complémentaire, contactez : 
 
Martine MARRUCHI 

Chef de projet 
Tél : +33(0)4 96 17 25 40 
Martine.marruchi@businessfrance.fr 

 
Charafa CHEBANI 

Directrice pôle CFCIM-BUSINESS 
FRANCE 
Tél : +212 (0)522 43 96 33 
cchebani@cfcim.org 
 

 

Inscrivez-vous rapidement 
et retournez-nous votre bulletin 

d’inscription ainsi qu’une présentation 

de votre société et de vos produits. 

Date limite d’inscription : 
 
 
 

Dans la limite des places disponibles. 

20 janvier 2016 

 Confirmez dès à présent votre inscription en retournant au 
service client  à : serviceclient@businessfrance.fr le bulletin 
d’inscription joint & copie à martine.marruchi@businessfrance.fr 

mailto:serviceclient@businessfrance.fr
mailto:martine.marruchi@businessfrance.fr
mailto:hande.coskun@businessfrance.fr
mailto:laurence.hautefeuille@businessfrance.fr
mailto:alexandre.te@businessfrance.fr
mailto:aurelie.guthmann@businessfrance.fr


  

Les informations vous concernant sont destinées à Business France.  
Si vous ne souhaitez pas obtenir d’informations sur les actions, prestations et événements organisés par Business France et/ou si vous ne souhaitez pas que votre 
nom figure sur la liste que Business France transmettra aux sponsors éventuels de l’événement, cochez la case ci-contre :  
Si vous souhaitez obtenir communication des informations vous concernant, ou, pour des motifs légitimes, vous opposer au traitement de vos données 
personnelles, écrivez-nous à cil@businessfrance.fr en joignant la copie d’un titre d’identité 
SIRET Business France 451 930 051 00052 – APE 8413 Z 

 

 

       

Evènement Forum franco-marocain de la santé 

A retourner avant le : 20 janvier 2016 

Pays MAROC 
Référence 
évènement 

6W217 

Date 23/02/2016 
Responsable 
Téléphone 

Martine MARRUCHI  
Chef de projet sectoriel Tél: +33 (0)4 96 17 25 40 

 

Je soussigné (nom, prénom) : ...........................................................................................  Fonction :  .................................................  

agissant pour le compte de l’entreprise ci-après :  
 
1- BENEFICIAIRE 

Participant à l’évènement: (nom, prénom) : ………………………………………………….  Fonction :  .............................................................  

Raison sociale* :  ..........................................................................................................................................................................................................  

Activité de la société (le cas échéant) :  ........................................................................................................................................................................  

Groupe d’appartenance (le cas échéant):  ....................................................................................................................................................................  

Adresse* :  ....................................................................................................................................................................................................................  

 .....................................................................................................................................................................................................................................  

Tél* :  ............................................................................................................................................................................................................................  

E-mail* : ………………………………………………………………..Site : http:// ...............................................................................................................  

Responsable du suivi du dossier * :  .............................................................................................................................................................................  

2- ENTITÉ FACTURÉE 

Raison sociale (si différente*) :  ....................................................................................................................................................................................  

Adresse de facturation (si différente*) :  ........................................................................................................................................................................  

 .....................................................................................................................................................................................................................................  

E-mail (si différent *) :  ..................................................................................................................................................................................................  

N° de SIRET* : ……………………………………………….. NAF : ……….……….... N° d’identification TVA : .................................................................  
 
 

* champs obligatoires (si non rempli, votre commande ne pourra pas être prise en compte) 
  

Prestations 
Montant HT 

 
Montant TVA 

 
Net à payer TTC 

 

 
  Participation au Forum Franco-Marocain de la santé  
 

 
1850,00 € 

 
370,00 € 

 
2220,00 €  

 

 
  Forum Franco-Marocain de la santé : Participant supplémentaire 
 

 
200,00 € 

 
40,00 € 

 
240,00 €  

 

 
  Abonnement annuel à la base PROAO 
 

 
590,00 € 

 
118,00 € 

 
708,00 €  

 

 
  Guide des affaires Maroc 2015 
 

 
50,00 € 

 
10,00 € 

 
60,00 €  

 

TOTAL    
 

La prestation sera soumise au taux de TVA en vigueur au moment de la facturation. 

Règlement à réception de facture. 
 

Je reconnais avoir lu et accepté les conditions générales de vente Business France accessibles à l'adresse 
www.businessfrance.fr/mentions-legales.html et m'engage à les respecter sans réserve, notamment concernant mon obligation de 
compléter les questionnaires de satisfaction et d’impact qui me sont adressés par Business France. J’atteste sur l’honneur avoir souscrit 
une police d’assurance qui couvre tous les risques liés à ma participation aux événements Business France et en particulier ma 
responsabilité civile. 

 

ENGAGEMENT DE PARTICIPATION 

Bon pour engagement de participation 
Date, cachet et signature autorisée de l’entreprise 

 
 
 
En cas d’impossibilité de vous inscrire aux conditions énoncées, Business France 

reviendra vers vous à réception du présent engagement de participation.   

A retourner complété à l'adresse suivante : 
Business France - Service Client - Espace Gaymard - 2 place d'Arvieux - CS 60708 - 13572 Marseille cedex 02 

Fax : +33 (0)4 96 17 68 51 -  Courriel : service-client@businessfrance.fr  

Votre référence commande à reporter sur 
notre facture:  

mailto:cil@businessfrance.fr
http://www.businessfrance.fr/mentions-legales.html

