* 3,7 milliards de DH de chiffre
d’affaires en croissance de 10%

* Montée en régime des filiales
internationales

* [’assurance agricole,
Takafoul... Comment Wafa .
Assurance s’y prépare

WAFA Assurance démarre serei-
nement son nouveau plan stratégique
«Oufouk 2018». La compagnie vient
d’annoncer des résultats semestriels
marqués par la mise en ceuvre de sa
nouvelle road-map axée, rappelons-le,
sur le renforcement de son position-
nement sur le marché local et le déve-
loppement & I’international. L’assureur
affiche un chiffre d’affaires sur une
dynamique de progression respectable
s’appréciant a 10% par rapport a la

Wata Assurance;:

méme période en
2015, pour s’éta-
blir ainsi a 3,7 mil-
liards de DH. Mais
c’est dans le détail
que I’on pergoit les
données les plus
significatives pour
apprécier cette
performance. La
compagnie a ef-
fectivement vu son
activité épargne
bondir de 12% a
fin juin dernier,
pour se fixer a 1,3

milliard de DH,

produisant un ef-
fet d’entrainement
sur la performance
du portefeuille vie.
Celui-ci a bouclé

Des performances semestrielles rassurantes
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Le groupe maintient son assise financiére avec des fonds propres
quasiment stables s’établissant a 4,8 milliards de DH, impactés par la

distribution d’un dividende exceptionnel

le ler semestre de cette année avec un
volume de business fixé a 1,7 milliard
de DH. L’amélioration significative
constatée sur le portefeuille épargne

s’est opérée, paradoxalement, dans un
contexte «d’augmentation des besoins
de liquidités du systéme bancaire»,
souligne le top management de la com-

pagnie. En méme temps, le segment de

la prévoyance se maintient aussi sur
un bon trend de croissance, bien que
moins marqué, avec une variation de
3,6% en glissement annuel. Paralle-
lement, la branche non-vie est restée
dynamique avec un chiffre d’affaires
arrété a 2 milliards de DH, en variation

de 9,7% en comparaison a une année
auparavant. La, c’est le segment de
I’automobile et de I’entreprise qui em-
barque une bonne partie du business.

Plus loin dans le bilan, la compa-
gnie affiche aussi un bénéfice net de
513 millions de DH au terme du ler
semestre de I’année. Ce qui correspond
a une croissance de 7% par rapport a la
méme période en 2015.

Dans le détail, ¢’est le segment non-
vie qui performe avec une croissance
de 29%, affichant un résultat net de
588 millions de DH. Cette performance
s’explique par une hausse sensible du
résultat financier due a «I’amélioration
des revenus récurrents ainsi qu’aux
plus-values en forte hausse dans un

L’épargne sécurise le business

contexte de marché actions favo-
rable». Le groupe renforce paralléle-
ment sa politique prudentielle en pro-
visionnant, essentiellement, a 100% ses
créances aupres de la Samir (1 milliard
de DH), apres la liquidation prononcée
de la raffinerie. La filiale assistance du
groupe, Wafa Ima Assistance, quant a
elle, affiche des émissions de primes
en progression de 11% par rapport au
ler semestre de 1’année derniére, avec
quelque 130 millions de DH en valeur.
Les primes acquises au Maroc et en
Europe, quant a elles, se sont amélio-
rées de 21% pour se situer a 92 mil-
lions de DH.

A P’international, Wafa Assurance
ralentit en Tunisie mais démarre bien
au Sénégal et s’appréte a lancer ses
activités en Cote d’Ivoire et au Came-
roun, au dernier trimestre de I’année.
Chez le voisin maghrébin, le business
accuse le coup d’une situation de dé-
faut de liquidités sur le marché qui
plombe 1’épargne. Résultat: un chiffre
d’affaires nettement en retrait, passant
de 143 millions a 83 millions de DH.
L’activité semble, par contre, bien par-
tie sur le marché sénégalais avec les
deux filiales Sénégal Vie et Sénégal
Non-Vie, affichant, respectivement, des
chiffres d’affaires de 20 millions DH
pour une lre année d’activité et 13,6
millions de DH en 2 ans d’activité. En

A Daffiit sur les segments agricoles et participatifs

IL faudra encore patienter avant de voir I’offre se diversifier sur ce seg-
ment. «Le dossier est en stand-by. Nous avons fait des propositions, dans le
cadre de la Fédération, et attendons le retour du ministére de I’ Agriculture»,
explique Ali Harraj. Sur I’assurance dite islamique de type Takafoul, la com-
pagnie affirme se tenir préte pour le lancement de ses activités sur ce segment,
sous I’enseigne probable de «Wafa Takafoul». Cela se fera a travers la création
d’une entité dédiée qui travaillera évidemment en synergie opérationnelle
avec Dar Assafa, la filiale finance participative du groupe Attijariwafa bank.
«Le dossier avance correctement et en conformité avec nos prévisions et les
perspectives sur le volet réglementaire», confie le PDG de la compagnie.d

Cote d’Ivoire et au Cameroun, la com-
pagnie prépare ses €quipes et installe
progressivement ses outils pour un
démarrage effectif de activité prévu
pour le dernier trimestre de I’année. Si
’approche adoptée a jusque-la privilé-
gié la création de filiales en Greenfield,
«rien n’exclut de saisir des opportuni-
tés de croissance externe a partir méme
des marchés actuels d’implantation es-
pagnole, lorsqu’elles se présententy,
explique Ali Harraj, PDG de Wafa
Assurance.d
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