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Ingelec multiple ses relais a I'export

* Afrique, Moyen-Orient,
France... l'international pése
pour 35% du business

* Plus de 2 milliards de CA

INDUSTRIE Générale d'Electricité
(Ingelec) est désormais un fleuron de I'in-
dustrie de l'appareillage et cables élec-

triques. L'industriel a pu asseoir sa noto- g

riété a travers les différents programmes
d'électrification. L'entreprise a réalisé un
chiffre d'affaires consolidé de 2,12 mil-
liards de DH en 2015 et table sur une Ié-
gere croissance cette année. «Pour 2016,
nous tablons sur une croissance d'au moins
4%. L'accent a €té mis sur I'amélioration de
notre rentabilité et I'optimisation de notre
production», explique le management.
Malgré une conjoncture difficile, ca-
ractérisée par un ralentissement du marché
du batiment et une baisse des mises en
chantier, I'entreprise parvient a réaliser des
performances commerciales et de la crois-
sance. Bon an mal an, le fabricant s'assure
des relais a I'export. En effet, «depuis la
baisse des mises en chantier enclenchée en
2014, nous avons renforcé notre présence a
I'international ainsi que la variété de notre
offre. Ce qui nous a permis de maintenir
la croissance», confient les dirigeants. Le

catalogue Ingelec est assez diversifié. sur
le haut de gamme, le portfolio est composé
d'une dizaine de familles de produits dé-
diés aux marchés résidentiel, tertiaire et
industriel. Les principales gammes sont
dans l'appareillage (essentiellement des in-
terrupteurs et prises), ainsi que les cébles,
I'éclairage ou encore les disjoncteurs, les
coffrets et armoires industriels, le préca-
blage informatique... Fondée enl976,
I'entreprise assure une forte présence en
Afrique, essentiellement dans les marchés
francophones. Et c'est l'offensive a I'export
qui a permis de maintenir les indicateurs
au vert. «L'export représente plus de 35%
de notre chiffre d'affaires. Tout notre cata-
logue est proposé a I'export et la demande
porte essentiellement sur 'appareillage,
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notamment les prises et interrupteurs, le
cable électrique, I'éclairage Led, les dis-
joncteurs...», explique-t-on. Les nouveaux
marchés a l'export, principaux relais de
croissance, sont plutdt en Afrique de
I'Ouest. Tout le potentiel est dans la capa-
cit¢ d'accompagner des marchés en forte
croissance démographique, a l'instar du
Congo (RDC), le Burkina Faso... «Nous
comptons également renforcer et dévelop-
per notre présence dans des marchés ou

nous nous sommes déja positionnés, no-
tamment I'Algérie, la Jordanie, la Libye...
en participant régulierement a des foires et
salons», annonce un dirigeant. En termes
de nouveaux marchés, il y a un potentiel
important a explorer en Afrique de I'Est, et
dans I'Afrique anglophone de maniere gé-
nérale. Ingelec exporte aussi des familles
de produits vers la France, le Portugal, la
Belgique... Il s'agit la essentiellement de
gammes d'appareillage électrique certi-
fices NF. «Nous exportons également vers
le Moyen-Orient, plus particuliérement aux
Emiratsy», précise le dirigeant. L'industriel
pétit de la contrefagon chinoise. «C'est mal-
heureusement le revers de la médaille par
rapport a notre notoriété en Afrique. Nous
subissons la contrefagon dans certains pays
comme la Cote d'Ivoire ou nous menons
des actions de lutte et nous engageons
mémes des actions judiciaires et de saisies
de marchandises». [
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