LES ECO - LUNDI 22 MAI 2017

Business

«ll y a encore beaucoup a faire
au Maroc, qui constitue un magnifique
challenge»

® A quelques jours de la livraison de la premiére tranche de son tout premier projet au
Maroc, Bouygues Immobilier Maroc a convié la presse a une visite des lieux, suivie d'une sommes a 70% de réservation.
conférence et d’'une cérémonie de réception de sa certification HQE délivrée par Cerway.
Olivier Durix, son directeur général, nous explique les raisons de cette démarche, le timing
du projet Faubourgs d’Anfa et les ambitions de Bouygues Immobilier Maroc. Entretien.
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Les Inspirations Eco : Pourquoi
vouliez-vous tant communi-
quer sur la certification HQE
dés la premiére phase de l'opé-
ration des Faubourgs d’Anfa?
Olivier Durix : Le projet des Fau-
bourgs d’Anfa est une premiére
pour Bouygues Immobilier au
Maroc. Aprés avoir pris des enga-
gements vis-a-vis de nos clients,
il était important pour nous de
montrer gue nous avions tenu
nos promesses et que nous
avons méme ameélioré nos objec-
tifs. Cette certification est avant
tout un gage de qualité que nous
devions a nos clients.

Bouygues Immobilier Maroc
se sent-il déja investi de la mis-
sion de tirer le secteurimmobi-
lier local vers le haut?

Je crois que nous avons en effet
un réle important. Bouygues Im-
mobilier est leader en France;
nous bénéficions donc au Maroc
de ce savoir-faire que nous avons
réussi a transposer tout en res-
pectant les spécificités du mar-
ché marocain et les attentes de
nos clients. Je crois que l'innova-
tion intéresse les acteurs locaux
et que nous avons fait quelgues
emules. Ca va dans le bon sens, a
nous de conserver une longueur
d'avance pour nous différencier.
Le Maroc a été leader lors de la
COP22, nous devons montrer

l'exemple.

L'argument prix, qui est mal-
heureusement classé premier
ici -y compris dans les moyen
et haut standings que vous
visez, fait-il aussi partie de vos
innovations?

«La VEFA rassure
nosclients, et nos

engagements font

»

échoauprés des
investisseurs».

L'argument majeur, cest le colt
final pour le client -plus que le
prix dachat du logement- cest-a-
dire les charges dexploitation du
batiment et les dépenses éner-
gétiques des clients comprises.
Avec l'augmentation du prix de

Iénergie, nous devons sécuriser
le pouvoir d'achat de nos clients
a long terme pour améliorer le
reste a charge en réduisant les
dépenses énergétiques. Avec la
technologie que nous avons inté-
grée au batiment, nous assurons
également a nos clients une meil-
leure valorisation de
leur patrimoine a terme,
alors que la plupart des
biens sur le marché
perdent de la valeur
trés rapidement.

A quel taux de réser-
vation étes-vous ac-
tuellement, dans le
tout premier com-
plexe immobilier de Bouygues
Immobilier au Maroc?

Aujourd’hui nous, avons com-
mercialisé 90% de notre pre-
migre tranche que nous livrerons
durant les prochains mois. Glo-
balement, sur l'ensemble des 3

l'implantation
d'une structure
dans un pays tel
que le Maroc
est passion-
nant. Nousen
apprenons tous
les jours, et
nous avons
enviggl;éa-ire
une epage
de I'histoire du
groupe».

tranches du projet, nous en

Clest une performance commer-
ciale dans un marché moins dy-
namique ces derniéres années.
La VEFA rassure nos clients, et
nos engagements font écho au-
prés des investisseurs.

Quelles sont les étapes a venir
auniveau de ce projet ?

Les prochaines étapes sont la li-
vraison de la tranche 1 en été puis
l'achevement de la tranche 2
pour la fin de l'année et la tranche
3 en 2018. Nous aurons réalisé et
livré, a terme, 395 logements
dans un bel endroit ou un nou-
veau quartier de Casablanca est
en train de naitre. Avec la proxi-
mité du CIL, du parc de 50 hec-
tares réalisé par lAUDA et de la fu-
ture place financiere, il est
évident que les Faubourgs dAnfa
feront référence et que nos
clients y trouveront toutes les
commodités pour vivre dans un
environnement préserve et de
qualité.

Vous vous apprétez a quitter le
Maroc pour aller servir
Bouygues dans une autre ré-
gion du monde. Peut-on dire
que vous enviez votre succes-
seur, Martin Desveaux, parce
que le Maroc est un marché
plein de potentiel ?
Vivre les premiers pas de I'im-
plantation d'une structure dans
un pays tel que le Maroc est pas-
sionnant. Nous en apprenons
tous les jours, et nous avons
envie décrire une belle page de
I'histoire du groupe. Martin
connait tres bien Casablanca, ce
n'est donc pas tout a fait un ha-
sard si son parcours l'améne a
prendre la reléve. Il y a encore
beaucoup a faire et le Maroc est
en pleine mutation, cest claire-
ment un magnifique challenge a
relever que dapporter a nos
clients le meilleur produit avec un
haut niveau de service. @
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