Nouveau programme d’appui a ’export

* Le dernier délai pour
le dépot des candidatures
expire le 31 juillet

* 50 entités sclectionnées
parmi 4.500 exportateurs
irréguliers

* Laide financiére plafonnée
a 3 millions de DH par entre-
prise

LE temps presse pour les entre-
prises qui ont pour ambition d’aller sur
le marché international. Le 31 juillet
est le dernier délai pour déposer un
dossier de candidature au programme
d’accompagnement des primo-expor-
tateurs. L’ Association marocaine des
exportateurs (Asmex) a organisé, mer-
credi 19 juillet, un séminaire de sen-
sibilisation. Il y avait foule, tellement
le sujet intéresse beaucoup de monde.

«Le programme d’appui aux
primo-exportateurs a pour objectif
d’améliorer les connaissances des en-
treprises et des coopératives dans le
domaine du commerce international,
le marketing, le design. Sa réussite
nécessite le recensement de 1’offre
exportable afin d’élaborer des dispo-
sitifs d’accompagnement adéquats a
chaque secteur et branche d’activitéy,
déclare Hassan Sentissi, président de
I’Asmex.

Le principe du programme d’ap-
pui aux primo-exportateurs cible les
entreprises existant depuis au moins
deux ans et qui réalisent un chiffre
d’affaires a ’export inférieur a 5 mil-
lions de DH. Comme il s’agit de de-

niers publics, les candidats doivent étre
en situation fiscale et sociale (CNSS) ré-
guliere, disposer d’un numéro de registre
de commerce ou, pour les coopératives,
d’un agrément.

Les entreprises qui bénéficient déja
du contrat de croissance a I’export au
titre des éditions de 2013 et 2014 de-
vront étre en situation régulicre et, le cas
échéant, restituer la part du financement
non consommee.

L’appui financier est plafonné a 3
millions de DH sur trois ans pour chaque

de raisons qui font que I’Asmex a de-
mandé a la secrétaire d’Etat au Com-
merce extérieur, Rakiya Eddarham, de
reporter le dernier délai pour le dép6t
des candidatures au 30 septembre. Une
requéte qui n’a pas eu de réponse favo-
rable séance tenante. Toutefois, la se-
crétaire d’Etat affirme que son objectif
était d’appuyer un millier d’entreprises.
«Tout dépendra du résultat de cette pre-
miere expériencen, précise-t-elle.
Pourquoi le gouvernement a décidé
de mettre le curseur sur les primo-

Des dispositifs a évaluer

DEPUIS quelques années, le gouvernement a mis en place une série de
dispositifs d’accompagnement pour relancer ses exportations. Parmi eux, fi-
gure le programme d’audit visant & diagnostiquer les obstacles qui empéchent
certaines entreprises d’exporter. Jusqu'a présent, 134 entités ont bénéficié de
ce programme. Le contrat de croissance fait partie du catalogue des mesures de

soutien aux exportateurs.

Entre 2012 et 2015, plus de 270 entreprises ont signé le contrat. Le ministére
du Commerce extérieur a également mis en place un mécanisme de soutien pour
la création de consortiums a I’export, qui a permis la formation de 17 groupes
d’une soixantaine d’exportateurs. La stratégie d’appui a |'export porte sur I’inter-
nationalisation de sept salons organisés au Maroc, spécialisés dans 1’électricité,
I’électronique, I’industrie pharmaceutique, les TIC...d

entreprise, a raison de 1 million de DH
par an. Le financement couvre la totalité
des frais de diagnostic et d’élaboration
du plan de développement a I’export, les
frais de formation plafonnés a 10.000
DH, les frais de coaching et de suivi du
plan d’action.

Le programme prend également en
charge 80% des dépenses liées aux ac-
tions de prospection, de commercialisa-
tion et d’acces aux marcheés.

Pour 2017, seules 50 entreprises se-
ront sélectionnées. C’est ce qui suscite
la déception des opérateurs. De plus, le
délai de 10 jours est insuffisant pour pré-
parer le dossier de candidature. Autant

exportateurs? «Selon les données de
I’Office des changes, il existe au Maroc
5.000 exportateurs contre un peu plus
de 17.000 importateurs. 100 entreprises
réalisent 80% des exportations et 500
entreprises en concentrent 95%. Ce qui
veut dire que 4.500 entreprises réali-
sent a peine 5% de nos exportationsy,
explique la secrétaire d’Etat.

Le constat est que le Maroc compte
trés peu d’entreprises orientées export.
La majeure partie des entreprises ex-
portatrices se positionnent sur les mar-
chés internationaux de maniére irrégu-
liere et réalisent un chiffre d’affaires a
I’export trés réduit, voire insignifiant.

Ainsi, au cours de la période 2017-2018,
une centaine d’entreprises bénéficie-
ront d’un programme d’appui visant
a identifier leur potentiel a ’export, 4
s’approprier une stratégie export adé-
quate, a mettre en ceuvre un plan d’ac-
tion réaliste. Pour pouvoir maitriser les
différentes étapes de la démarche, les
entreprises sélectionnées pourront bé-
néficier d’une formation technique sur
mesure entiérement prise en charge.
Chaque entreprise disposera d’un coach
personnel au cours des trois années que

Les chiffres de la balance
commerciale

W 5.000 exportateurs

M 100 entreprises réalisent 80%
des exportations

Ml 4.500 entités représentent 5%

B 17.000 importateurs

MW 408,6 milliards de DH d’im-
portation

M 224 milliards de DH d’expor-
tation

B Déficit commercial: 184,6
milliards de DH..J

durera le programme. «A travers ce dis-
positif, nous souhaitons que les entre-
prises n’ayant jamais exporté réalisent
au moins 20% de leur chiffre d’affaires
a Iinternational et que celles qui ex-
portent de maniére irréguliére puissent
augmenter d’au moins 30% leur chiffre
d’affaires a 1’export», explique Said
Maghraoui, directeur de la politique des
échanges au ministére du Commerce
extérieur. L’idée est de faire en sorte
que les chefs d’entreprise changent de
logiciel et qu’ils s’ouvrent aux marchés
extérieurs. Il se peut que parmi eux se
cachent des exportateurs en puissance.d
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