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Economie sociale et solidaire

Un partenariat win-win

® L'économie sociale et solidaire au Maroc n‘a pas encore atteint le niveau es-
compté de développement. Parmi les pistes de promotion figure le renforce-
ment du partenariat gagnant-gagnant entre le Maroc et les pays africains.
C'est dans ce cadre que s’inscrit la tenue de la 6éme édition du Salon national
de I'économie sociale et solidaire et la premiére édition des salons tournants
Maroc-Sénégal et Maroc-Cote d’lvoire.

e Maroc accorde de plus
en plus une importance
particuliere a léconomie so-
ciale et solidaire. Le secteur
aconnu, au cours des demieres an-
nées, une évolution remarquable
quireste, néanmoins, en dega des
aspirations comme en témoi-
gnent les chiffres officiels. En effet,
[économie sociale et solidaire em-
ploie uniqguement 5% de la popu-
lation active au Maroc. Le secteur
ne contribue qua hauteur de 2%
au PIB. Des chiffres quisont de loin
inférieurs ala moyenne enregistrée
dans nombre de pays. La secre-
taire d'Etat chargée de [Artisanat et
de léconomie sociale, Jamila El
Mossalli, estime nécessaire de re-
doubler deffort en vue de donner
un véritable coup de fouet a ce

secteur qui regorge dopportunités
dinvestissement et demploi. La
concrétisation de cet objectif
passe par bon nombre dactions
dont lamélioration de la législation
en vigueur, la formation des acteurs
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du secteur au marketing notam-
ment celui ayant trait aux nouvelles
technologies de linformation et de
la commmunication...Le partenariat
savére aussi un élément-clé. Cest

dans ce cadre que le Maroc a
conclu des accords de partenariats
relatifs au développement de léco-
nomie sociale et solidaire avec no-
tamment le Senégal et la Cote
d'lvoire. Pour donner forme a cette
coopération gagnant-ga-
gnant, la multiplication
des rencontres entre pro-
fessionnels simpose. La
tenue de la sixieme édi-
tion du salon national de
[économie sociale et soli-
daire en paralléle a la pre-
miére édition des salons
tournants Maroc-Seénégal
et Maroc-Céte d'lvoire, du 18 au 27
novembre & Casablanca, sinscrit
dans le cadre de cette démarche.
Nombre dambitions sont nourries
dans ces salons a commencer
par la promotion commerciale,
une activité on ne peut plus cou-
teuse pour les tres petites entre-
prises. L'idée est dapporter des
solutions innovantes en la matiére
et détre conformes aux exi-
gences des marcheés internatio-
naux. Divers secteurs de [econo-
mie sociale et solidaires, parfois
non exportables, sont accueillis
dans ce salon comme la micro-fi-
nance et le financement solidaire.
Et plusieurs coopératives maro-
caines nourrissent l'ambition de
créer des joint-ventures, comme
le souligne Khalid Benjelloun, pre-
sident de la commission Econo-
mie sociale et solidaire et artisanat
au sein du groupe d'impulsion
économique  Maroc-Sénégal.
Loptimisme est au rendez-vous
pour réussir le pari de lorganisa-
tion de ces salons qui connaitront
la participation de 120 exposants
sénégalais et ivoiriens et plus de
400 exposants représentants des
coopératives, des associations,
des mutuelles et des entreprises
sociales de toutes les régions du
Maroc. @®
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Khalid Benjelloun

Les Inspirations ECO : Quelle est I'impor-
tance du développement du partenariat
entre le Maroc et les pays africainsenma-
tiére d'économie sociale et solidaire ?
Khalid Benjelloun : Jusque-la, nous navons
pas encore pu développer un partenariat
dans le cadre de [économie sociale. Le parte-
nariat est important car il permet de dévelop-
per des relations gagnant-gagnant dautant
plus que la grande composante au Maroc des
entreprises est constituée dePME. Nous vou-
lons, ainsi, & travers ce partenariat développer
aussi des echanges avec les TPME. Ce salon
est, en effet, une occasion pour les trés petites
entreprises sénégalaises et ivoiriennes de
venir exposer leurs produits, faire des
échanges, réaliser des joint-ventures ...

Quelles sont les similitudes et de diffé-
rences entre le Maroc et les pays africains ?
Chaque pays a ses propres spécificités
comme |artisanat qui est différent d'un pays a
l'autre. Au niveau des lois en vigueur, nous al-
lons travailler ensemble pour essayer d'unifor-
miser la législation marocaine et sénégalaise.
Par exemple, la loi de l'auto-entreprise en vi-
gueur au Maroc nexiste pas encore au Sene-
gal. Clest une occasion pour nos amis séne-
galais détudier cette loi. Il sagit aussi de
permettre aux jeunes sénégalais d'investir au
Maroc et de créer leur entreprise. Nous sou-
haitons arriver a plus d'un million et demi a
deux millions d'auto-entreprises au Maroc.

Que faut-il faire pour améliorer la
législation marocaine dans le domaine de
I'économie sociale ?

La législation doit sadapter au niveau du de-
veloppement économique du pays. Il faut
prendre en considération certaines évolutions
comme le digital.

Quels sont les préalables pour créer des
des joint-ventures Maroc-Sénégal-Cote
d’lvoire ?

Il faut multiplier les rencontres bilatérales et
multilatérales. A ce titre, ce salon est une occa-
sion pour favoriser les rencontres entre les en-
treprises désireuses de créer des joint-ventures
en vue daller travailler ensemble sur les mar-
chés internationaux tout en misant sur lacom-
plémentarité. Il sagit d'une opportunite pour
développer nos atouts a linternational. ]



