Faute d'une offre
suffisante, leur
part de marche .
est plus faible
qu'ailleurs.

Le lobbying des

grands labos est

pointé du doigt.

KEREN LENTSCHNER ¥ @Klentschner

SANTE Peut mieux faire. La
France est le mauvais éléve de la
classe européenne en matiere de
" médicaments génériques. Ces
derniers ne représentent que 37 %
de ventes des médicaments rem-
boursables (en nombre de boites),
contre 80 % en Allemagne et 83 %
en Angleterre. « Le marché des gé-
nériques peine a décoller en France
et a rattraper les pays leaders »,
déplore Catherine Bourrienne-
Bautista, déléguée générale du
Gemme, qui représente les fabri-
cants de médicaments génériques
(Mylan, Teva...).

Depuis deux ans, les ventes re-
culent en volume (- 2,4 % en 2017,
-0,7% en 2018). Si l'on inclut les
nouveaux geénériques, elles sont a
peine en croissance (+1,6% en
2018). En valeur, la dégringolade
s’est accélérée ces cing dernieres
années, en raison de la pression
sur les prix, qui ont reculé de
4,5% en moyenne par an.

Les pouvoirs publics parient sur
les génériques pour geénérer des
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a leurs prix bas, 40 % inférieurs a
ceux des molécules d’origine, ils
doivent permettre de réduire les
dépenses de I’ Assurance-maladie.
Pourquoi, dans ces conditions, le
‘marché plafonne-t-il?

Si les pharmaciens jouent le jeu
de la substitution dans huit cas sur
dix, les fabricants de génériques
pointent du doigt les médecins.
«[ls ne sont pas suffisamment en-
* couragés a prescrire des généri-
ques, déplore le Gemme qui plaide
pour une incitation financiére
supplémentaire. Or cela leur prend
du temps d’expliquer une telle dé-

La France, mauvais eleve
des medicaments generiques
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marche pendant la consultation. »
Dans la partie variable de leur ré-
munération, la substitution de gé-
neériques n'est, en effet, qu'un cri-
tére parmi tant d’autres et peu mis
en avant.

En outre, les médecins-seraient
conservateurs dans la prescription
de médicaments, selon le Gemme.
D’une part, afin de rassurer leurs
patients. Ces derniers font en effet
plus confiance aux médicaments
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génériques. «Ils ont souvent été
présentés avant tout comme une

source d’économie, commente Ca- .

therine Bourrienne-Bautista. Les
patients ont pensé: moins cher,
moins bien. »

D’autre part, en raison du lob-
bying des laboratoires pharmaceu-
tiques. «L’idée que les laboratoires
princeps dénigreraient les généri-

ques est un serpent de mer, peste

Philippe Lamoureux, délégué gé-
néral du Leem, qui représente les
entreprises du medicament. Ils ont
d’ailleurs eux-mémes intégré de-
puis longtemps les génériques dans

leur stratégie. » La frontiere s’est,
en effet, atténuée entre ces deux
univers. Plusieurs grands labora-
toires ont une division générique,
tels Novartis (Sandoz) et Servier
(Biogaran). Et les génériqueurs,
comme Teva ou Mylan, multiplient
de leur coté le lancement de médi-
caments princeps afin de diversi-
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C'est le médicament le plus
vendu en France. Le Doliprane
est le produit phare

du laboratoire francais Sanofi,
conditionné dans son usine

de Lisieux (Calvados).

Sanofi détient 64 % du marché
du paracétamal, devant
I'Efferalgan ou le Dafalgan
(Upsa). Et pour cause. Méme
s'il existe des versions
génériques de ces trois
marques, le paracétamol

n'est pas inscrit au répertoire

fier leur modeéle. «Au fil du temps,
certains ont tendance a s’aligner sur
les prix des génériques, constate
Etienne Nouguez, sociologue.

Pourquoi préférer la copie a l'origi-
nal lorsque I’écart de prix est quasi
inexistant ?» Les Big Pharma ont

aussi tendance a vanter les mérites

de leurs médicaments, méme

Sanofi a reussi a 'p‘f‘c'scl Vel i€ uuuluanl:

des générlques, Du coup,
Doliprane, Efferalgan

et Dafalgan ne peuvent étre
substitués de leur propre chef
par les pharmaciens lorsqu'ils
sont prescrits. Il y a six ans,
|'Autorité de la concurrence
avait pointé du doigt cette
anomalie. L'Agence nationale
de sécurité du médicament
avait tente d'y remédier. En
vain. Officiellement, il s'agit
de préserver l'outil industriel
et le «made in France», Pour

les défenseurs des génériques,
cet argument ne tient pas
sachant que plusieurs versions
genériques du paracétamol
sont aussi «made in France ».
Il faut plutét y voir, selon eux, le
résultat du lobbying de Sanofi.
Reste que, depuis fin 2015, le
prix des princeps a été aligneé

_par le ministére de la Santé sur

celui des génériques a base de
paracétamol. Ce qui conforte

la place du Doliprane, star

des ventes en pharmacies. K.L.

quand leurs brevets sont tombés
dans le domaine public. «Ily a un
vrai lobby en France contre les gé-
nériques, qui véhicule I'idée qu'’ils ne
sont pas fiables, fabriqués en
Chine... », renchérit 1'économiste
Claude Le Pen.

Répertoire trop étroit

L’étroitesse du marché s’explique
en fait principalement par le péri-
metre, plus limité que chez nos
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ques; il s’agit, pour chaque medi-
cament princeps, des médica-
ments  génériques  associés.
Certes, il a doublé en quinze ans
mais il plafonne. Les médicaments
substituables ne représentent que
46 % du marché pharmaceutique
remboursable. La istre de la
Santé s’est fixé comme objectif de
parvenir a4 50% d’ici a I’an pro-
chain... «Sion arrivait a 50 %, cela
générerait 4,3 milliards d’euros
d’économies pour le systéme de
santé (contre 3,1 milliards I'an pas-
sé)», estime Jérome Wirotius,
responsable de la division phar-






