Marchés a I'export

Une application pour identifier
les opportunités et les risques

Euler Hermes lance Trade Match, une application
gratuite pour aider les entreprises a identifier les
opportunités et les risques a I’'export. Eapplication
permet de visualiser deux millions de données
sur 70 pays, dont le Maroc, et plus de 17 secteurs.
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Trade Match, une application pour aider
les entreprises a identifier les opportunités et
les risques a I’export, a travers le monde. «Cette
nouvelle application web, gratuite, et facile-
ment accessible, permet d’identifier les oppor-
funités commerciales a I’export dans 70 pays et
plus de 17 secteurs.
Trade Match permet aussi de croiser ces op-
portunités commerciales avec le niveau de
risque correspondant au pays identifié selon la
notation propriétaire d'Euler Hermes, en fai-
sant ainsi un outil unique», souligne I’'assureur
crédit.
Parmi les 70 pays, figure le Maroc. Selon les ex-
perts d’Euler Hermes, chaque chef d’entreprise,
qu’il dirige un grand groupe ou une PME, se pose
les mémes questions : ou exporter davantage ?
Quelles destinations et quels débouchés favori-

ser ? Quels pays et secteurs sont les p”llu“S risques

A travers Trade Match, Euler Hermes et Toucan Toco veulent contribuer a démocratiser les données du commerce mondial.

e

? Ces questions sont d’autant plus critiques que le
commerce international est aujourd’hui bouscu-
lé. La guerre commerciale, les risques politiques
ou encore la récession industrielle sont autant
de vents contraires pour les entreprises exporta-
trices. «Grace a cette nouvelle application, cha-
cun peut visualiser en quelques clics les destina-
tions les plus dynamiques et les moins risquées>,
est-il indiqué dans un communiqueé.

Actualisée chaque trimestre, ’application permet
de visualiser deux millions de données relatives
au commerce mondial, et présente les prévisions
réalisées par I'équipe de recherche économique
du groupe Euler Hermes.

La nouvelle application est développée en parte-
nariat avec Toucan Toco, spécialiste du reporting
et de la visualisation de données. «Avec notre
partenaire Toucan Toco, nous avons voulu faire
de TradeMatch une tour de contréle du com-
merce mondial pour nos clients, mais aussi pour
les journalistes, les étudiants et les opérateurs
du commerce extérieur. La guerre commerciale
n’est pas une fatalité. Il faut juste savoir oul on
met les pieds quand on exporte», précise Ludo-
vic Subran, chef économiste du groupe Allianz et
du groupe Euler Hermes. m

Moncef Ben Hayoun

Lapplica-
tion permet
de visualiser
les destina-
tions les plus
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